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起点：机柜规模先到八千 
 

报告摘要： 

[Table_Summary] 公司机柜规模将达八千，未来潜力无限。IPO 之前已完成了三个自

建数据中心大约 1560 个机柜的建设，半年报披露公司自建数据中心

目前可用机柜约 4000 个，年底将达到 8000 个。公司目前已经拥有

超过万架机柜规模储备，绝大部分位于北京和广深两地，北京占比

大约一半。规模扩张通过自主申请环评、能耗、供电等指标自主建

设，通过为业主进行建设集成服务、而后并入上市公司，通过直接

并购等多种方式发展，均具有一定的可复制性。未来公司继续通过

各种方案积极扩张，依然值得期待。公司客户以互联网企业为主，

互联网企业尤其是视频类企业为追求良好的用户体验存在多地布点

需求。 

 

公司积极开拓海外业务。数据中心节点网络已覆盖包括东南亚、日

韩、欧洲、美国等 10 多个海外国家或地区，接入运营服务的全球数

据中心近 20 个。奥飞国际投资参与了连接亚洲、中东、东非和欧洲

的光纤海底光缆系统项目，可为客户提供更稳定更高值的数据传输

服务和数据中心业务。公司港澳台及海外收入上，2018 年已经达到

1.52 亿元，2019 年上半年港澳台及海外收入 1.16 亿元。 

 

盈利预测：预计公司 2019~2021 年营业收入分别为 8.89 亿元、8.70

亿元、13.34 亿元。归母净利润分别为 1.33 亿元、1.74 亿元、2.81

亿元。对应当前股价 PE 分别为 27.92、21.40、13.21 倍，给予“买

入”评级，六个月目标价 45.2 元，对应市值 53.2 亿元，股价成长空

间 43%。 

 

风险提示：系统性风险，机柜规模拓展不及预期。 
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1. 管理层与员工一致发力，经营逆转迎来业绩释放期 

1.1. 股权结构合理、管理层与员工一致发力 

 

奥飞数据前身为广州实讯通信科技有限公司，于 2004 年成立。2014 年整体变更，

昊盟科技为控股股东。根据公司招股说明书及 2019 年半年报数据，冯康先生持有

昊盟科技 90%的股权，从而间接持有奥飞数据 41.81%的股权，其自奥飞数据设立以

来一直担任公司董事长，对公司的决策、运行、管理全面负责，并对公司生产经营

管理有重大影响。冯康先生为公司的实际控制人。孙彦彬持有昊盟科技 10%的股权，

因此间接持有奥飞数据 4.65%的股份。孙彦彬与冯康为夫妻关系，在 2016 年 3 月前

曾担任公司监事会主席。前十大股东中，何烈军为公司董事、副董事长。公司股权

结构合理、控制权稳定，控股股东和董事会的决策具备较强执行力。 

 

图 1：公司股权结构(2019 年中报) 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

第一期员工持股计划推出，利于管理层和员工一致发力。公司 2018 年进行第一期

员工持股计划，通过二级市场集中竞价交易方式累计买入公司股票 1,050,600 股，

占公司总股本的 1.61%，成交金额合计为人民币 0.46 亿元，成交均价约为 43.91 元/

股。所购买股票的锁定期为 12 个月，即 2018 年 11 月 21 日至 2019 年 11 月 20 日，

股票解锁后公司 2018 年员工持股计划的存续期为 12 个月。2018 年公司权益分配每

10 股派 1.80 元人民币现金，同时以资本公积金向全体股东每 10 股转增 8 股。向前

复权来看，员工持股成本约为 24.29 元/股。 

 

1.2. 财务指标好转，迎来业绩释放期 

 

2017 年年度报告显示，截至 2017 年 12 月末，公司自建 IDC 机房可用机柜接近 1500

个；2018 年年度报告显示，截至 2018 年 12 月末，公司自建机房可用机柜 2950 个；

2018 年机柜总数同比增长达到 96.67%。相应的折旧摊销和费用增长较快，而客户

业务尚未完全释放，同时研发投入和管理费用增长较快，进而影响了公司利润情况。

但是，2018 年的机柜投放数量取得显著提升，为今年的利润释放奠定了基础。 

 

经历短期阵痛，公司 2019 年经营情况迎来超预期的反转。第一季度，公司实现营

业收入 1.29 亿元，同比增加 42.2%；上半年公司实现收入 5.97 亿元，同比增加 216%。
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收入增速呈显著扩大趋势。 

 

图 2：2019 年收入水平高速逆转 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

归母净利润上，公司 2018 年出现负增长。2019 年第一季度，实现归母净利润 1423

万元，同比增加 63.9%；上半年，公司实现归母净利润 6082 万元，同比增加 140.6%。

亦呈现强势反转的趋势。 

 

图 3：2019 年利润水平高速逆转 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

毛利率和净利率有所降低。公司今年上半年毛利率 16.40%，而去年同期为 25.26%，

分析认为，一是新上机柜的折旧摊销产生的影响依然较大；二是公司系统集成业务

毛利率较低，今年上半年确认 3.23 亿元的较大收入。随着未来上架率进一步提升，

以及后续集成业务规模的缩减，预计公司毛利率水平应触底反弹。今年上半年净利
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率 10.19%，而去年同期为 13.37%，净利率降幅小于毛利率降幅，说明期间费用率

会有明显下降。 

 

图 4：2019 年毛利率和净利率水平有所下滑 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

期间费用率明显下降。公司今年上半年期间费用 3308 万元，同比增加 35.6%。上半

年期间费用率从去年同期的 12.9%下降到 5.5%。经营性现金流净额同去年相比也由

负转正。 

 

图 5：2019 年期间费用率下降明显 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 
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图 6：2019 年经营性现金流净额转正 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

2. 公司机柜规模将达八千，未来潜力无限 

2.1. 机柜规模跻身行业前列 
 

公司是广州地区最早登陆新三板的 IDC 服务商，通过两轮定向增发增强了资本实

力，IPO 之前已完成了三个自建机房(广州科学城金发机房、深圳福田铭可达机房、

广州科学城神舟机房(一期))的建设，可用机柜接近 1560 个。估算神州机房一期约

500 个、金发机房和福田机房共约 1060 个机柜。自建机房完成后公司固定资产大幅

增加，增强了公司通过银行、融资租赁公司等渠道的融资能力。公司融资能力的提

升和资源、客户、技术等竞争优势的建立使得公司成为区域内相对领先的企业。 

 

截至 2018 年底，公司自建数据中心机柜数为 2950 个，比 2017 年同期增长了 89.1%，

机房总使用面积约 17,300 平方米。截至 2019 年 6 月末，公司在广州、深圳、海南、

北京等地自建数据中心可用机柜数超过 4000 个；根据公司数据中心建设和扩张计

划，预计 2019 年年末，公司自建数据中心机柜数量将超过 8000 个。除自建之外，

公司代运营机柜大约 1000 个。 

 

在 A 股 IPO 后，公司拟募投广州科学城神舟机房二期，建成后神州机房二期将达到

3000 个机柜。但由于公司在进行后续机柜建设向供电部门申请用电时了解到由于近

年来电力需求量上升，神舟路 768 号所在区域电力容量无法满足新增 2,100 个机柜

的电力需求。公司审慎研究后将募投项目“互联网数据中心扩建项目”计划变更建设

地点，完工日延长至 2020 年 6 月 30 日。截至 2018 年 12 月 31 日，神州机房二期

共竣工交付了 870 个机柜，加上之前一期建设的 500 个机柜，使该数据中心的机柜

总容量达到 1370 个机柜。同时以自有资金建设海口金鹿机房。2018 年共竣工交付

了 520 个机柜，该新建机房的交付使公司进入海南市场、稳固华南区域的资源优势。

启动广西合作机房的建设，公司正在广西南宁与联通合作建设一个 510 个机柜的数

据中心，建成后将成为公司在广西开展业务的支点，同时也是覆盖西南区域以及顺

应一带一路的发展、未来连接东盟业务的桥头堡。 
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重点在北京拓展机柜规模。2018 年底启动收购北京云基时代网络科技有限公司

100%股权，该公司在北京酒仙桥拥有一个 1050 个机柜的自建数据中心(M8 机房)，

在完成收购后公司将通过该数据中心进行业务落地，从而启动北京市场的布局。云

基时代扩建后将达到 1850 个机柜水平。2019 年 1 月，云基时代完成工商变更登记

程序，奥飞数据成为持有云基时代 100%股权的股东。2019 年 7 月，收购北京德昇

科技有限公司 82%股权，收购完成后标的公司成为公司全资子公司。北京德昇在项

目改造完成后将拥有约 3300 个机柜的服务能力。在北京增加一个大型业务据点，

将能产生协同效应，进一步巩固公司在北京市场的地位，对于公司战略布局和未来

发展有着重要的意义。在北京据点，云基时代和德昇科技扩建完成后，将达到大约

5200 个机柜的水平。 

 

行业的追赶者具有较强的成长性。从 2018 年底数据来看，国内拥有超过 10000 个

以上机柜的 IDC 企业大约 10 家，拥有 20000 个以上机柜的 IDC 企业大约 5 家。奥

飞数据年底将达到 8000 个机柜规模，即将进入行业前列，未来两三年内将进入第

一梯队。 

 

图 7：近三年机柜数目 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

2.2. 多种模式扩张规模，客户优质、以互联网企业为主 

 

目前来看，公司机柜水平从较小规模扩张，主要有以下几种方案：第一，自主申请

环评、能耗、供电等指标，自主建设；第二，公司通过为业主进行建设集成服务，

而后并入上市公司；第三，直接并购。公司多种扩张方式，均具有一定的可复制性。

未来公司继续通过各种方案积极扩张，依然值得期待。 

 

公司客户以互联网企业为主，互联网企业尤其是视频类企业为追求良好的用户体验

存在多地布点需求。当客户有需求时公司首先与客户达成合作意向，然后在客户拟

布点区域筛选供应商并采购资源，最后向客户提供服务。公司向当地供应商采购资

源时数量会略多于客户需求，从而能够争取到比客户直接采购更优惠的价格，同时
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所采购的资源中大部分已锁定客户，公司所承担的风险也大大降低。通过这种策略

公司陆续开拓了广西南宁和广西桂林等重要节点。通过这种合作方式公司突破了地

域性限制，开拓了新地区市场，客户能够获得比直接向当地运营商采购更优惠的价

格，形成双赢局面。典型地，2019 年 7 月 29 日与北京达佳互联信息技术有限公司

（以下简称“北京达佳”）签订了《云计算中心服务合同》。根据合同条款测算，五年

合同期内预计总金额约为人民币 3.3 亿元。 

 

2.3. 大力开拓海外业务 

 

公司注册地位于广州，临近香港，具有开拓海外业务的独特优势。公司海外业务平

台奥飞国际投入运营后，依托母公司丰富的客户资源和近年来国内客户蓬勃发展的

“出海”需求，取得了良好的效益。数据中心节点网络已覆盖包括东南亚、日韩、

欧洲、美国等 10 多个海外国家或地区，接入运营服务的全球数据中心近 20 个。2018

年公司为顺应“一带一路”互联互通的时代发展要求，由奥飞国际投资参与了连接亚

洲、中东、东非和欧洲的光纤海底光缆系统（“AAE-1”）项目，项目交付后奥飞国

际将享有约定份额的光纤海底光缆容量的使用权，可为客户提供更稳定更高值的数

据传输服务和数据中心业务。公司港澳台及海外收入上，2018 年已经达到 1.52 亿

元，营收占比从 2016 年的 9.8%上升到 36.9%。2019 年上半年港澳台及海外收入 1.16

亿元，营收占比 19.4%。 

 

图 8：公司港澳台及海外收入 

 

数据来源：东北证券，公司定期报告 

 

3. IDC 是成长行业，核心地区及周边区域目前仍最具吸引力 

3.1. IDC 长期受益于流量增长，若干年内仍是成长行业 

 

根据中国 IDC 圈网站披露的数据，2018 年全球 IDC 业务市场（包括托管业务、CDN

业务及公共云 IaaS/PaaS 业务）整体规模达到 6253.1 亿元人民币，较 2017 年增长

23.6%；根据公开数据统计，公共云市场增速接近 30%，是拉动整体市场快速增长

的主要原因。2018 年，中国 IDC 业务市场总规模达 1228 亿元，同比增长 29.8%，
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较 2017 年增长超过 280 亿元。互联网行业的 IDC 需求仍是推动中国 IDC 业务市场

规模绝对值增长的主要驱动力。 

 

图 9：中国 IDC 业务市场规模与增长率 

 

数据来源：东北证券，中国 IDC 圈 

 

从流量角度来看，IDC 行业景气持续性强。思科在 2018 年初发布的全球云产业调

研报告中，对未来 5 年的数据中心流量数据预测相比去年进行了上调。思科预测，

全球云数据中心年流量将从 2016 年的 6.8ZB 上升到 2021 年的 20.6ZB，2016 年到

2021 年的年复合增长率高达 24.7%。其中云数据中心流量占比将从 2016 年的 88%

上升至 2021 年的 95%，2016-2021 复合增长率 26.6%。在大量涌现的云应用的推动

下，数据中心流量呈现飞速增长态势。消费者和商业应用有力推动了云服务在互联

网中的统治地位的形成：在消费领域，直播视频、社交网络和互联网搜索是最热门

的云应用，带来数据中心流量 2016 到 2021 复合增长 27.4%；在商业用户中，企业

ERP、协作分析和其他数字化应用为主要增长领域，带来数据中心流量 2016 到 2021

复合增长 18.6%。在应用场景上，2016-2021 年复合增长率分别为：计算

(Compute)17%、协同(Collaboration)14%、基础数据分析和 IoT 21%，ERP 和其他商

业应用 19%，视频 24%，社交网络 26%，搜索 16%，以及其他 18%。而中国数据产

业大会的预测更为激进：2015-2020 年全球 IDC 数据中心 IP 流量规模复合增长率达

到 32.6%，中国达到 34.2%。目前，互联网商业模式也从单纯的流量变现，向两个

方向演绎：向上升为云和大数据，向下沉为 O2O。5G 将延展信息承载与传输方式

的内涵，同时伴随流量入口的扩大，内容服务应用场景也随之扩大，内容服务形式

与数据交互方式都将发生变化。5G 的推进与商用，将为互联网行业带来新的流量

增长点，也将为 IDC 行业带来质的影响与变化。 
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图 10：全球数据中心流量 CAGR25%  图 11：全球云数据中心流量增长应用场景 

 

 

 

数据来源：东北证券，思科  数据来源：东北证券，思科 

 

3.2. 核心地区及周边区域目前仍最具吸引力 

 

北京、上海、广州、深圳等一线城市数据中心资源最为集中，但受限于地区承载能

力，政策上对数据中心能耗指标限制愈加收紧。一线城市新建增速有所放缓，可用

资源有限，相应的租金价格较高。北京、上海、广州为控制能耗指标加大限建政策

执行力度，需求外移明显，IDC 服务商选择向三地的周边区域布局，在地理位臵上

尽可能接近核心城市。国内在运营数据中心主要集中在京津冀城市群、长三角城市

群、粤港澳大湾区等地区，共同占据整体市场 50%以上的市场份额。 

 

中国 IDC 圈的调研结论显示，北京和上海地区 IDC 市场保持良好的发展趋势。预计

到 2020 年，北京地区 IDC 市场规模较 2017 年将增长接近一倍，达到 327 亿元，具

备稳定的市场发展前景。北京 IDC 市场中旺盛的需求和紧张的新增供给，决定了机

房资源的稀缺性和升值潜力。尽管北京市新建机房的难度较以往大幅增加，但是稳

定的客户需求驱动下，各种类型的服务商仍在有限的空间内加大对北京市场的投入

力度。上海地区互联网的客户需求主要集中在游戏、新零售/跨境电商和金融等细分

领域。受国家政策和上海市地方政策的双重影响，上海地区 IDC 行业向着更加规

范、绿色的方向发展，本地的大数据、云计算、人工智能等下游产业在政策的鼓励

下也将进一步扩大对于 IDC 服务的需求。 

 

表 1：数据中心相关重要政策 

发布时间 发布单位 文件 关键内容 

2013.1 工信部 关于数据中心建设布局的指导意见 

提出了数据中心建设和布局的基本原则，即市场需

求导向原则，资源环境优先原则，区域统筹协调原

则，多方要素兼顾原则和发展与安全并重原则。对

新建超大型数据中心，新建大型数据中心，新建中

小型数据中心和已建数据中心进行布局导向。 

2015.3 

工业和信息化部 

国家机关事务管理局 

国家能源局 

国家绿色数据中心试点工作方案 

到 2017 年，围绕重点领域创建百个绿色数据中心试

点，试点数据中心能效平均提高 8%以上，制定绿色

数据中心相关国家标准 4 项，推广绿色数据中心先

进适用技术、产品和运维管理最佳实践 40 项，制定

绿色数据中心建设指南。 

2017.8 工信部 
关于组织申报 2017 年度 

国家新型工业化产业示范基地的通知 

大力支持新兴产业领域示范基地培育和创建。本年

度优先支持工业互联网、数据中心、大数据、云计
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算、产业转移合作等新增领域集聚区积极创建国家

示范基地。支持发展较好的国家级经济技术开发区

等积极创建国家示范基地，打造新型工业化发展的

引领区。 

2018.9 北京市政府 
北京市新增产业的禁止和限制目录 

(2018 年版) 

全市禁止新建和扩建互联网数据服务，信息处理和

存储支持服务中的数据中心，PUE 在 1.4 以下的云

计算数据中心除外，中心城区全面禁止和扩建数据

中心。 

2019.1 上海市政府 
关于加强本市互联网数据中心 

统筹建设的指导意见 

到 2020 年，全市互联网数据中心新增机架数严格控

制在 6 万架以内;坚持用能限额，新建互联网数据中

心 PUE 值严格控制在 1.3 以下，改建互联网数据中

心 PUE 值严格控制在 1.4 以下。 

数据来源：东北证券，工信部，政府网站 

 

4. 盈利预测 

 

假设公司机柜规模按计划顺利推进；带宽收入维持稳定水平；项目集成业务目前尚

未签订新的订单，暂不考虑增长。 

 

估值上，宝信软件、光环新网、数据港、科华恒盛几家 A股典型的 IDC 企业 2019~2021

年 Wind 一直预测动态 PE 中值 37.88、29.75、25.42 倍。奥飞数据未来三年分别较

之折价 35.2%、39.1%、92.7%。 

 

表 2：数据中心典型企业盈利预测和估值比较 

 
2018 2019E 2020E 2021E 2018 2019E 2020E 2021E 

宝信软件 0.71 0.78 0.97 1.23 51.37 46.55 37.43 29.60 

光环新网 0.38 0.59 0.78 1.02 55.48 36.04 27.02 20.63 

数据港 0.61 0.82 1.05 1.50 64.14 47.94 37.33 26.02 

科华恒盛 0.66 0.92 1.12 1.45 28.94 20.99 17.21 13.24 

中值     49.98 37.88 29.75 25.42 

奥飞数据 0.83 1.13 1.48 2.40 38.35 27.92 21.40 13.21 

数据来源：东北证券，Wind 

 

预计公司 2019~2021 年营业收入分别为 8.89 亿元、8.70 亿元、13.34 亿元。归母净

利润分别为 1.33 亿元、1.74 亿元、2.81 亿元。对应当前股价 PE 分别为 27.92、21.40、

13.21 倍，给予奥飞数据 2019 年 40 倍 PE，给予“买入”评级，六个月目标价 45.2

元，对应市值 53.2 亿元，股价成长空间 43%。 

 

5. 风险提示 

 

系统性风险，机柜规模拓展不及预期。 
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附表：财务报表预测摘要及指标 

[Table_Forcast] 资产负债表（百万元） 2018A 2019E 2020E 2021E  现金流量表（百万元） 2018A 2019E 2020E 2021E 

货币资金 311 300 300 300  净利润 58 133 174 281 

交易性金融资产 0 0 0 0  资产减值准备 4 6 3 9 

应收款项 123 244 286 438  折旧及摊销 27 32 58 94 

存货 119 133 113 165  公允价值变动损失 0 0 0 0 

其他流动资产 102 151 139 176  财务费用 4 19 34 59 

流动资产合计 654 827 838 1,079  投资损失 -7 -24 -5 -5 

可供出售金融资产 5 5 5 5  运营资本变动 -154 -79 -57 -124 

长期投资净额 37 37 37 37  其他 7 -13 -13 -13 

固定资产 219 312 580 936  经营活动净现金流量 -62 74 193 303 

无形资产 2 4 5 7  投资活动净现金流量 -238 -215 -509 -684 

商誉 0 0 0 0  融资活动净现金流量 487 130 316 382 

非流动资产合计 427 647 1,116 1,724  企业自由现金流 -45 -17 -218 -163 

资产总计 1,081 1,474 1,954 2,803       

短期借款 234 344 694 1,135  财务与估值指标 2018A 2019E 2020E 2021E 

应付款项 192 285 244 355  每股指标     

预收款项 6 13 12 19  每股收益（元） 0.49 1.13 1.48 2.40 

一年内到期的非流动负债 0 0 0 0  每股净资产（元） 
4.86 6.33 7.81 10.20 

流动负债合计 443 664 970 1,538  每股经营性现金流量（元） 
-0.53 0.63 1.64 2.58 

长期借款 0 0 0 0  成长性指标     

其他长期负债 67 67 67 67  营业收入增长率 8.53% 116.28% -2.15% 53.33% 

长期负债合计 67 67 67 67  净利润增长率 -7.66% 129.91% 30.44% 61.97% 

负债合计 510 731 1,037 1,604  盈利能力指标     

归属于母公司股东权益合计 571 744 917 1,199  毛利率 26.55% 24.21% 33.82% 37.16% 

少数股东权益 0 0 0 0  净利润率 14.09% 14.98% 19.97% 21.10% 

负债和股东权益总计 1,081 1,474 1,954 2,803  运营效率指标     

      应收账款周转率（次） 97.10 100.00 120.00 120.00 

利润表（百万元） 2018A 2019E 2020E 2021E  存货周转率（次） 71.81 71.81 71.81 71.81 

营业收入 411 889 870 1,334  偿债能力指标     

营业成本 302 674 576 838  资产负债率 47.15% 49.56% 53.06% 57.24% 

营业税金及附加 0 1 1 1  流动比率 1.48 1.25 0.86 0.70 

资产减值损失 4 6 3 9  速动比率 1.13 0.92 0.68 0.53 

销售费用 13 15 15 23  费用率指标     

管理费用 18 24 23 36  销售费用率 3.14% 1.70% 1.70% 1.70% 

财务费用 3 18 33 58  
管理费用率 

4.36% 2.70% 2.70% 2.70% 

公允价值变动净收益 0 0 0 0  财务费用率 
0.78% 1.99% 3.76% 4.38% 

投资净收益 7 24 5 5  分红指标     

营业利润 58 150 200 332  分红比例 0.00% 8.82% 0.00% 0.00% 

营业外收支净额 10 13 13 13  股息收益率 0.00% 0.32% 0.00% 0.00% 

利润总额 68 163 213 345  估值指标     

所得税 10 30 39 64  P/E（倍） 82.24 27.92 21.40 13.21 

净利润 58 133 174 281  P/B（倍） 8.34 5.00 4.05 3.10 

归属于母公司净利润 58 133 174 281  P/S（倍） 5.03 4.18 4.27 2.79 

少数股东损益 0 0 0 0  净资产收益率 10.14% 17.91% 18.94% 23.48% 

资料来源：东北证券       
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李瑞暄 021-20361112 18801903156 lirx@nesc.cn 

董冠辉 021-20361267 17602180663 donggh@nesc.cn 

周嘉茜 021-20361133 18516728369 zhoujq@nesc.cn 

刘彦琪 021-20361133 13122617959 liuyq@nesc.cn 

华北地区机构销售 

李航（总监） 010-58034553 18515018255 lihang@nesc.cn 

殷璐璐 010-58034557 18501954588 yinlulu@nesc.cn 

温中朝 010-58034555 13701194494 wenzc@nesc.cn 

曾彦戈 010-58034563 18501944669 zengyg@nesc.cn 

安昊宁 010-58034561 18600646766 anhn@nesc.cn 

周颖 010-63210813 18153683452 zhouying1@nesc.cn 

华南地区机构销售 

刘璇（副总监） 0755-33975865 18938029743 liu_xuan@nesc.cn 

刘曼 0755-33975865 15989508876 liuman@nesc.cn 

周逸群 0755-33975865 18682251183 zhouyq@nesc.cn 

王泉 0755-33975865  18516772531 wangquan@nesc.cn 

周金玉 0755-33975865 18620093160 zhoujy@nesc.cn 

陈励 0755-33975865 18664323108 Chenli1@nesc.cn 

 

 

 

 

 


