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阿里健康：收入翻倍增长，积极布局新零售 

投资事件： 

[Table_Summary] 2019 财年报：截至 2019 年 3 月 31 日年度，公司收入为 50.96 亿元，

同比增长 108.6%，毛利 13.31 亿元，同比增长 103.9%，亏损 91.8 百

万元，经调整后利润净额为 1.22 亿元，较去年增多 1.14 亿元。 

 

公司主要盈利来源于医药自营业务、医药电商平台业务和消费医疗业

务。2019 财年医药自营业务收入保持强劲，除高速发展线上业务，公

司积极布局线下医药零售市场，本年度整体收入为 42.27 亿元，同比

增长 91.3%。医药电商平台业务为公司收购医疗健康领域各类平台，

提供外包及增值服务，本年度收入为 6.9 亿元，同比增长 296.8%；公

司所运营天猫医药电商平台 GMV 约 595 亿元。消费医疗业务进一步

得以拓展，公司积极连接品牌、线下服务提供者和用户，打造消费业

务医疗线上线下与 O2O 综合平台，本年度收入 1.28 亿元，同比增长

275.5%，全年 GMV 同比增长超过 140%。追溯业务实现了药品供应链

线上化、数据化与透明化，为一体化工作提供基础工具与增值服务；

智慧医疗业务使得公司积极探寻与政府、医院等外部机构的合作，探

索开拓新型技术性解决方案。 

积极布局线上线下，新零售业务打开业务发展空间。公司收购医疗各

类电商平台业务，在高速发展线上业务同时，积极布局线下医药零售

市场。借助互联网技术和阿里巴巴集团内外优质资源，打造全渠道健

康产品服务和新零售体系。现在公司将全权管理支付宝医疗健康服务

频道和医疗健康行业合作伙伴，通过最大化利用阿里巴巴集团各个入

口的流量资源，打通线上线下，提供全渠道、多场景的一体化服务。

公司与阿斯利康、赛诺菲等多家知名国际药企建立战略合作关系，拓

展了上游优质品牌商，此外进一步收购了包括医疗器械、保健用品等

在内的医疗电商平台，针对不同类目赋能平台商家，巩固和提升行业

影响力。本年度公司联合 OTC 品牌，在多城市推广线下送药服务，推

进新零售探索。 

国家政策驱动互联网医疗行业发展，公司积极把握行业机遇。随着国

务院出台“互联网+医疗健康”政策，明确了“互联网+药品流通”领域方

向，各地相继鼓励通过互联网赋能传统医疗行业。公司凭借在互联网

医疗领域的竞争优势，将积极把握行业高增长机遇，驱动公司互联网

医疗创新业务加速发展。 

 

风险提示：业务发展不及预期，政策落地缓慢 
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[Table_PicQuote] 历史收益率曲线 
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[Table_Trend] 涨跌幅（%） 1M 3M 12M 

绝对收益 -12.58% 13.79% -9.34% 

相对收益 -1.57% 7.28% -2.85% 
 

[Table_IndustryMarket] 行业数据 

成分股数量（只） 231 

总市值（亿） 24515 

流通市值（亿） 18132 

市盈率（倍） 50.28 

市净率（倍） 2.95 

成分股总营收（亿） 7401 

成分股总净利润（亿） 361 

成分股资产负债率（%） 42.85 
 

[Table_Report] 相关报告 

《互联网+大健康行业周报：首个 5G城市医

疗应急救援系统上线，智慧医疗再拓新领域》 

2019-05-21 

《互联网+大健康行业周报：标准与规范出

台，基层医疗机构开启信息化建设新浪潮》 

2019-05-08 

《医保 IT：国家医保信息平台中标企业将享

市场高成长红利》 

2019-04-23 

《互联网+大健康行业周报：所有公立医院都

要参加电子病历评级，医疗 IT发展空间广阔》 

2019-04-14 
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 分析师简介： 

闻学臣：计算机与互联网团队组长，5年计算机行业研究经验，2年传统企业互联网转型咨询经验，互联网金融千人会联合

创始人，2015年新财富分析师、2015-2017年水晶球分析师，2015年加入东北证券。 
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增持 未来 6 个月内，股价涨幅超越市场基准 5%至 15%之间。 
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行业 
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评级 

说明 

优于大势 未来 6 个月内，行业指数的收益超越市场平均收益。 
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