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Table_Summary  核心观点： 

 公司是火锅调料市场的佼佼者  

公司是中国市场上领先的火锅调味料生产厂商，其业务主要为生产以及销售火锅底料，火锅蘸料以及中式复

合调味料。公司为餐饮服务供应商、食品行业公司提供烹饪调味料解决方案，并向中国家庭烹饪客户出售调味料

产品。公司的全部产品均使用“海底捞”品牌。根据Frost & Sullivan的调查统计，公司在中国火锅调料市场份额第二、

中高端火锅调料市场份额第一。 

 中国调味料市场空间大、增速高，其中复合调味料和火锅调味料产品受益消费升级，前景广阔。 

Frost&Sullivan的调研数据显示，中国调味料市场2015年的销售总额为4130亿元人民币，过去6年平均年化增长

率12.6%。在食品饮料的子行业中，调味品是近年增速较快的品种。Frost&Sullivan的数据显示，中国对调味料人均

开支从2010年的169.8人民币元增长到2015年的300.4人民币元，增长率为77%。中国复合调味料占调味料比例约为

18.2%，远低于美国和日本，同时人均复合调味料支出处于高速增长状态，但绝对值与美日差距较大。火锅调味料

约占复合调味料市场的16.9%，底料比蘸料的前景更好。底料的Top5占全市场比例31%，高端底料的Top5约占51%。

火锅行业是近年最受欢迎的餐饮业态之一，火锅底料和蘸料将受益于中国火锅业的发展。 

 颐海背靠海底捞集团，通过不断完善产品结构和优化渠道推动公司业绩发展 

海底捞是中国知名连锁火锅餐饮企业，按销售额是中国最大连锁火锅餐厅。颐海由海底捞子公司拆分而来，

具有独家的“海底捞”品牌使用权，以及独家的海底捞餐厅供应权，目前两项排他性协议稳固。早期颐海向海底

捞的销售折价较高，新的定价政策使得定价的折价消失，保证了颐海和海底捞之间的利益分配公平合理。中高端

火锅调料需要火锅餐厅品牌的支撑。消费者对海底捞品牌的认可成为了颐海产品的重要护城河。公司在16年3月推

出10款新产品后已经形成了覆盖四季的产品组合。我们认为非辣营养锅底料和中式复合调味料是未来的潜在增长

点。具体而言，公司产品的主要策略为：（1）坚持专注中高端市场（2）拓展复合调味料细分市场（3）保证产品

品质。渠道上经过2016年1季度的渠道体系架构调整之后，公司的渠道铺设已经初步完成。面向海底捞的关联销售

占比正在逐步减少，降低了公司的经营风险。考虑到同行业龙头公司的渠道布局，公司的渠道下沉和海外市场具

有推动公司增长的巨大潜力。 

 颐海财务稳健，成长空间较大。给予买入评级，目标价 5.26 港币 

颐海一方面受益于海底捞的成长，另一方面借助海底捞品牌扩张火锅调味料市场，其中式复合调味料产品结

构合理，持续成长可期。公司通过渠道下沉和拓展海外市场将进一步优化渠道组合，有利于公司长期可持续发展。

我们预测公司2016到2018年EPS分别为0.1559元、0.2568元和0.3352元人民币，其中2016年将可赎回可转换优先股

对财务的影响剔除后的调整EPS为 0.1725元。首次覆盖给于其买入评级，目标价格5.26HKD，对应2017年预测EPS18

倍。 

风险提示：1、 公司较为依赖海底捞集团，风险较为集中；2、“海底捞”品牌对公司的业务影响很大；3、公

司的销售成本受到大豆价格波动影响。 
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一．公司是火锅调料市场的佼佼者 

公司是中国市场上领先的火锅调味料生产厂商，其业务主要为生产销售火锅底

料，火锅蘸料以及中式复合调味料。公司的全部产品均使用“海底捞”品牌，主要

为餐饮服务供应商、食品行业公司提供烹饪调味料解决方案，并向中国家庭烹饪客

户出售调味料产品。根据 Frost&Sullivan的调查统计，公司在中国火锅调料市场份

额第二、中高端火锅调料市场份额第一。 

公司产品分为三大系列：火锅底料、火锅蘸料和中式复合调味料。截至 2015年

12月 31日，公司提供 56种产品，分别是 38款火锅底料，9款火锅蘸料以及 9款中

式复合调味料。2016 年 3 月，公司又推出了泡椒酸汤鱼、麻辣小龙虾和重庆小面等

10种新产品及改良产品，有效缓解了夏季产品不足的问题。截至 2016年 6月 30 日，

公司的三大产品线：火锅底料，火锅蘸料，中式复合调味的销售占比分别为 84.31%、

3.76%和 9.00%。 

图1：颐海国际收入结构 

 

数据来源：公司招股说明书、广发证券发展研究中心 

股东结构方面：四川海底捞集团的实际控制人张先生和舒女士是颐海国际的实

际控制人，二人合计持股约 35.59%；施永宏等多位海底捞高管和联合创始人通过不

同公司共计持有 22.6%；云峰基金持有 4.47%。Sky Ocean为 New Hope Agriculture 

and Food Fund II, L.P.的全资子公司，后者主要出资方包括淡马锡、三井物产、

IFC和 ADM 等，新希望集团间接持有 19.6%的基金出资份额。 
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图 2：颐海国际股东结构（2016 年 8 月） 

 

数据来源：公司公告，广发证券发展研究中心 
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二．中国调味料市场空间大，增速稳定 

 （一）、调味料市场——受益消费升级，增速较快 

Frost&Sullivan的调研数据显示，中国调味料市场的销售总额从2010年的2278

亿元人民币增长至2015年的4130亿元人民币，平均年化增长率12.6%。国家统计局

的统计则显示2009-2014年调味品行业规模复合增速为18.39%。在食品饮料的子行

业中，调味品是近年增速较快的品种。Frost&Sullivan的调研数据显示，中国对调味

料的人均开支从2010年的169.8人民币元增长到2015年的300.4人民币元，增长率为

77%。 

 

图 3：2015 年前 10 个月食品饮料子行业增速  图 4：调味品行业销售额和增速（人民币：十亿元） 

 

 

 

数据来源：国家统计局，广发证券发展研究中心  数据来源：国家统计局，广发证券发展研究中心 

海外经验显示，中国调味品市场仍有巨大空间。2015年美国调味料销售价值为

533亿美元，日本、英国和韩国的销售价值则分别为218亿美元、119亿美元和42亿

美元。考虑到上述四国和中国巨大的人口差距，中国的调味料市场离饱和仍然很远。 

我们认为在未来5年，调味品行业发展会呈现如下趋势： 

1）调味品行业集中度提升：无论是与海外调味品行业还是国内食品饮料其他子

行业相比，中国调味品市场的集中度仍然很低。规模效应和食品安全诉求将推动行

业集中度提升。 

2）消费者观念升级利好复合调味料市场：伴随信息开放，消费者对餐饮的需求

向多元化、个性化和健康化发展。烹饪将会从专业技能向大众兴趣方向转变，复合

调味料将受益。 

（二）、复合调味料市场——刚起步的市场 

复合调味料的本质是将厨师制作菜品或者副食的部分技术打包出售给消费者。

因此相比酱油、醋和食盐等单一调味料，复合调味料的受众更广，门槛更低。复合

调味料能在降低烹饪难度的同时提升烹饪的乐趣，将烹饪的过程精简化，符合现代
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人的生活方式。家庭消费者能扩大自己的烹饪范围，商业消费者可以降低雇佣厨师

成本。 

Frost&Sullivan统计口径下，2015年中国的复合调味品市场销售总额为751亿人

民币，占调味料市场份额为18.2% 。美国复合调味料的市场销售总额约为269.2亿

美元，占调味料市场的50.5%；日本为107.9亿美元，占调味料市场的49.5%。复合

调味料无论是绝对销售额还是占调味料的比例，与美国和日本都有一定差距。 

图10：2015年世界复合调味料市场销售总额 

 

数据来源：Frost&Sullivan、广发证券发展研究中心 

 

而在复合调味品的人均年度消费中，中国从 2010 年的 26.5 元每年增长到 2015

年为 54.6 元人民币每年，美国和日本分别为 83.3 美元和 85.5 美元每年。Frost & 

Sullivan 估计 2020 年中国人均年度复合调味料支出能达到 105.4 元。在复合调味品

市场上，中国与成熟的发达国家相比发展空间很大。 

图11：中国复合调味料人均开支（元每年） 

 

数据来源：Frost&Sullivan，广发证券发展研究中心 

 

（三）、火锅调味料市场——最受欢迎的复合调味料 

在中国，火锅调味料一直是复合调味料市场中占比仅次于鸡精的分部。其市场

规模从 2010年的 74亿增长至 2015 年的 154亿，占整个复合调味料市场的 16.9%。 
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图12：中国复合调味料市场各分部规模（单位：十亿元人民币） 

 

数据来源：Frost&Sullivan,广发证券发展研究中心 

 

我们认为火锅调味料是复合调味料中最能迎合年轻人对食品偏好变化趋势的品

类，其未来的增速要高于复合调味料。美国的经验显示，从千禧一代开始，年轻人

对食物的偏好会更加偏向健康卫生、营养均衡和个性化。对消费者来说，火锅是中

餐中符合这三个条件的饮食：1、作为半成品饮食，其原材料的健康卫生程度相比传

统中餐更为可控；2、广泛的食材和丰富的口味和自由搭配的风格使得火锅可以满足

营养均衡和个性化饮食的诉求。所以我们认为未来数年火锅调味料占复合调味料市

场的比重会提升，其增速要高于复合调味料整体。 

火锅调味料市场可分为火锅底料和火锅蘸料。Frost&Sullivan 数据估计，火锅底

料的增速要比火锅蘸料高一些，市场规模也更大。我们认为火锅蘸料一般为一到三

种原材料搅拌而成，相比火锅底料门槛更低，消费者选择品牌蘸料并没有比自己制

作更有优势，底料的前景比蘸料要更确定。 

图13：中国火锅底料及火锅蘸料市场规模及增速 

 

数据来源：Frost&Sullivan，广发证券发展研究中心 

结构上，火锅底料市场可以分为中高端火锅底料市场和大众市场底料市场。两

者之间主要的差异是用料选材的不同，中高端火锅底料普遍含有植物油或者动物油

脂，大众火锅底料往往是干料。整体来看，中高端火锅底料更注重健康和品质。随

着人们对于健康生活及品质的追求，在这类日常快销品的项目上，更愿意付出高价

购买品牌火锅调味料。 

中国火锅调味料市场集中度比复合调味料整体要高一些，但总体仍然较为分散。
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Frost&Sullivan 的数据显示，2015年五大火锅调味料公司占整体市场份额为29.6%，

火锅底料市场亦呈现分散状态，2015 年五大市场参与者总占比为 30.9%； 

图 5：2015 年火锅底料市场份额  图 6：2015 年中高端火锅底料市场份额 

 

 

 

数据来源：Frost&Sullivan，广发证券发展研究中心  数据来源：Frost&Sullivan，广发证券发展研究中心 

（四）、火锅行业剖析——中式餐饮中最接近汉堡的品类 

火锅是中国店面数量最多的美食，是餐饮业最有可能达到汉堡高度的业态。美

团大众点评研究院 2015 年 11 月的《中国火锅大数据报告》显示，大众点评收录火

锅商户数量占全国餐饮商户比例达到 7.3%，为各类菜系之首。 

火锅是相对健康的中餐：火锅使用半成品食材由消费者亲自烹制，亲眼见证食

材从生鲜转变为可食用的状态，降低了商家使用劣质食材的风险。总体上火锅的食

品安全风险比传统中餐要低；火锅是相对营养均衡的中餐：在中国传统饮食的体系

里，消费者对火锅煲汤的印象一直和营养滋补联系紧密。另外通过对火锅食材的选

择，消费者可以实现自我认可的营养搭配。火锅满足了消费者对个性化的追求：火

锅以炖煮为核心的烹饪方法在全国各地均有可吸纳的本土资源，也因此拥有最多样

化的锅底搭配。浓油重酱、清汤寡水的爱好者都能在火锅店里得到满足。另外自选

式的食材也给了消费者充分的自由选择空间。 

广泛的群众基础和灵活的定位使得火锅业具有在中国获得汉堡在美国的地位的

可能。另一方面，火锅是中餐品类中最接近快餐的品种，克服了其他传统中餐品类

“一厨一味”难以规模化生产的先天缺陷，将连锁餐饮经营者从繁重的后厨成本枷

锁中解脱出来。 

表 1：中式火锅与美式快速休闲对比 

中式火锅 美式快速休闲 

自选锅底和配菜 个性化定制，选配菜 

对后厨加工能力要求小 对后厨加工能力要求小 

服务员数量需求不高（略多于美式） 服务员数量需求不高 

数据来源：互联网、广发证券发展研究中心 

 

中国饭店协会火锅专业委员会的《2015-2016 中国火锅产业调查报告》的数据

显示 2015 年全年火锅门店增长率为 21.58%，营业额增长率为 14.95%，均超过餐

饮业总体的 11.7%。我们认为未来数年火锅仍然是餐饮行业中增长最快的细分业态。 
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三．颐海竞争优势：股东、产品和渠道三管齐下 

（一）、背靠海底捞，市场需求稳定，品牌优势明显 

1、海底捞集团占据销售额半壁江山，但颐海对其依赖程度在下降 

海底捞集团贡献了颐海近半销售额，是颐海最重要的渠道。颐海历史上曾经是

是海底捞集团的子公司，目前是唯一向“海底捞”提供火锅底料以及火锅蘸料的企

业。公司从“海底捞”获得的直接销售收入从 2013 年的 180.6 百万增至 2015 年的

457.8 百万，复合年增长率为 59.21%，但占总销售收入比例由 2013 年的 57.2%降至

2015 年的 54.9%。2016 年 1-3 月公司调整经销商渠道，导致第三方占比下降。截至

2016年 6月 30日，公司的渠道调整已经结束。 

图4：颐海国际收入来源 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

“海底捞”火锅店从 2013年的 93家门店增设到 2015年的 142家门店，2016

年中增加到 150家门店，其中有 7家门店铺设在 5个海外国家。按销售额计算，海

底捞是中国最大的连锁火锅餐厅。2015年，海底捞共接待超过 5000万名顾客，其中

会员数量为 860万。未来数年，海底捞的扩张仍将继续推动颐海业务增长。 

图4：海底捞收入、毛利和门店数量 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 
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2、海底捞品牌是公司重要的护城河 

海底捞品牌是公司重要的护城河。海底捞火锅是国内相当知名度的火锅品牌，

截至 2016 年 6 月底，海底捞一共经营 150 家餐厅。在火锅品牌的传播和影响力上，

海底捞相比竞争对手拥有压倒性的优势。市场已经证明，中高端火锅调料需要火锅

店品牌的支撑，中高端火锅调味料市场份额前 3 名的企业，全部使用火锅店的品牌。

考虑到吃火锅和在家制作火锅的人群具有相当的重叠，消费者对海底捞品牌的认可

成为了颐海产品的重要护城河。 

表 2：海底捞主要竞争对手影响力对比（截至 11 月 8 日）   

品牌 近 30 天百度搜索指数 微博粉丝数 百度搜索结果数 门店数 出售火锅底料情况 

海底捞 8,862 14 万 9,950,000 150 
中高端底料市场市占率第一，

火锅底料市场市占率第二 

东来顺 1,268 5 万 5,470,000 - - 

小辉哥 342 1 万 294,000 - - 

德庄 265 6 万 
2,210,000 

34 
火锅底料市场市占率第四，中

高端底料市场市占率第二 

刘一手 1,088 2 万 537,000 412 - 

蜀九香 583 3 万 552,000 61 - 

巴奴毛肚火锅 413 5 万 350,000 32 - 

呷哺呷哺 2,446 7 万 2,150,000 554 - 

小肥羊 1214 98 万 1,520,000 约 250 中高端底料市场市占率第三 

数据来源：公开资料、官网、百度、公司公告、广发证券发展研究中心   

公司拥有永久免特许权使用费使用“海底捞品牌”的权利。该合同终止需要得

到颐海独立非执行董事同意，每三年自动续签。该项权利可以细化为：1、颐海是唯

一向“海底捞”提供独家的火锅底料以及火锅蘸料的企业；2、颐海是唯一一家以“海

底捞”品牌向零售市场以及其余第三方销售产品的调味品公司。 

截至 2016年 8月，海底捞控股股东张勇夫妇和海底捞创始人和高管共计持有

58.19%的颐海国际股票，其中仅张勇夫妇便持有 35.59%的公司股票。现有股东结构

下，公司不存在失去海底捞品牌使用权的风险。 

 

（二）、产品结构合理、基本覆盖重点城市 

1、产品结构合理，定位明确 

 

公司产品的主要策略为：（1）坚持专注中高端市场（2）拓展复合调味料细分市

场（3）坚持对产品质量的保证。公司的核心计划为提高核心产品（中高端火锅底料）

的渗透率，同时扩大及优化产品组合，利用火锅调味料市场的优势来拓展其他复合

调味料市场。截止 2016年 6月底公司生产 40款火锅底料、9 款火锅蘸料和 17 款中

式复合调味品，并且在过往的 2013、2014 和 2015 年中各自推出了 1、4 和 10 款新

产品。 

经过多年发展，公司的火锅底料已经形成了植物油品类、动物油品类和非辣营

养品类三大类产品线，基本覆盖了全国各地喜欢的锅底口味，且均为用料具有优势

的中高端产品,符合现在社会正在经历的消费结构升级的趋势，为后持续发展提供了

稳定的驱动力。中高端火锅底料调味料市场在过去的复合年增长率为 26.8%，超过中
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国整体复合调味料市场及火锅底料调味料市场的增速。其中动物油锅底品类和植物

油锅底品类是传统的川式火锅底料，产品上较难创新。而非辣营养火锅底料目前已

经包含三线、菌汤、清汤、番茄和海鲜，公司仍在探索开发新的口味。我们认为动

物油脂火锅底料作为传统火锅中的高端品类目前销售占比仍然较低，非辣营养锅底

料的细分市场仍然比较分散，是颐海未来主要的业务增长点。 

图4：颐海火锅底料产品销量结构（单位：吨） 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

图4：颐海火锅底料产品收入结构（单位：千元） 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

中式复合调味品上，颐海的产品为两种海鲜口味调味品和 7种麻辣混合调味品，

16 年 3 月又推出了重庆小面调料、麻辣小龙虾调料、泡椒酸汤鱼调料等新产品，实

现了产品的全季节覆盖。其产品定位均为具有餐厅口味且家常烹饪困难较高的菜品

调味料，如川味酸菜鱼和麻辣香锅等。此系列中式复合调味料一方面与颐海主业火

锅底料非常接近使颐海能迅速利用其产能和技术储备，另一方面对应的菜品具有烹

饪难度集中于调味又受大众欢迎的特点。精确的定位使得颐海在该业务上取得了快

速增长。 

 

 

 

图4：颐海中式复合调味料产品收入（单位：百万元） 
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数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

2、初步完成重点城市渠道覆盖，渠道下沉和海外市场是潜在增长点 

颐海的销售渠道由海底捞集团及联属公司、经销商、电商、第三方餐饮服务商

和其他一次性销售的客户构成。目前公司的主要渠道为海底捞集团及联属公司和经

销商，二者所占比例超过 95%。近年来经销商渠道的收入正在提升，公司对海底捞集

团的依赖正在减弱。2016年 1-3月火锅旺季期间公司对经销商渠道结构进行了调整，

使得 2016 年上半年的第三方销售略有下降，截至 6 月 30 日，公司的结构调整已经

结束。 

图 7：按渠道划分的颐海收入结构（千元、对数横轴）  图 8：按渠道划分的颐海收入结构百分比（对数纵轴） 

 

 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心  数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

截至 2016年 6月 30 日，公司 1095 名员工中包含销售人员 406名。526家经销

商构成的全国销售网络覆盖了 31 个省级地区，所有的一线城市和 32 个二线城市以

及 231 个三、四线城市, 终端上已经进入 6300 多家大型超市,基本完成重点市场渠

道覆盖。结构上看，北强南弱的区域不均衡正在改善。 
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图 9：按地域划分的收入（千元）  图 10：按地域划分的收入百分比 

 

 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心  数据来源：招股说明书、公告、广发证券发展研究中心 

 

公司同时积极拓展海外市场，目前渠道已经扩展到 11 个国家。海外渠道方面，

2015 年 8 月开始将产品出口至海外市场。4 个月获得了接近 600 万的收入，是公司

的潜在增长点。海底捞海外店目前处于高速发展的状态。海底捞海外店的主要客户

是海外华人和出国留学人员。 

图 11：新加坡海底捞营收（百万美元）  图 12：出国留学人数和增长率 

 

 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心  数据来源：教育部、广发证券发展研究中心 

 

颐海的零售渠道在三、四线城市覆盖了 231个，在二线城市覆盖了 32个。横向

比较来看，调味品行业龙头海天味业拥有 3000家经销商、覆盖 320个地级市、1500

多个县的终端渠道，公司的同行业竞争对手天味食品 2014 年末共有经销商 702 个、

覆盖全国 31 个省、自治区和直辖市，销售网络覆盖 29.25 万个零售终端、 4.79 万

个商超卖场和 3.69万家餐饮连锁单店。颐海的 526家经销商渠道构成的网络仍然具

有较大的拓展空间。 

根据公司 2015年底的数据，公司在上海拥有 15 家经销商，浙江全省却只有 12

家经销商。经销商不足 10 个的省级单位共有 13 个，主要集中在中西部地区。考虑

到海底捞的店面数量部分代表当地消费者对海底捞火锅口味的接受度，经过计算得

知，至少有 5个省份存在经销商数量不足的状况。 

 

200,733
297,305

494,433
179,096

219,208

115,130
200,925

324,008

127,653
177,842

5,898 592 5,847
0

100,000

200,000

300,000

400,000

500,000

600,000

2013年 2014年 2015年 2015H 2016H

华北 华南 海外市场

63.60% 59.70% 58.40% 44.45% 54.41%

36.40% 40.30% 41.00% 31.68% 44.14%

0.60% 0.15% 1.45%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

2013年 2014年 2015年 2015H 2016H

华北 华南 海外市场

12.9
98.1

275.3

8.6 63.3

178.9

66.7%

64.5%

65.0%

63.0%

63.5%

64.0%

64.5%

65.0%

65.5%

66.0%

66.5%

67.0%

0

50

100

150

200

250

300

2013 2014 2015
收入 毛利 毛利率

22.93
28.47

33.97
39.96 41.39

45.98
52.37

24.2%
19.3%

17.6%

3.6%

11.1% 13.9%

0.0%

5.0%

10.0%

15.0%

20.0%

25.0%

30.0%

0

10

20

30

40

50

60

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
出国留学人数：万人 增长率



  

识别风险，发现价值                                      请务必阅读末页的免责声明 

15 / 29 

公司研究|海外研究 

表 3：颐海国际的经销商地域分布（截至 2015 年 12 月 31 日） 

 北京 天津 河北 山西 内蒙古 吉林 辽宁 黑龙江 河南 湖北 湖南 

经销商数量 28 11 19 10 10 10 19 11 12 13 9 

海底捞餐厅数量 26 5 3 2 0 0 3 0 9 6 2 

经销商数量/餐厅数量 1.08 2.20 6.33 5.00 - - 6.33 - 1.33 2.17 4.50 

 
上海 江苏 浙江 安徽 江西 山东 福建 陕西 甘肃 青海 宁夏 

经销商数量 15 19 12 7 7 29 18 2 5 2 2 

海底捞餐厅数量 15 24 5 3 1 5 6 9 1 0 0 

经销商数量/餐厅数量 1.00 0.79 2.40 2.33 7.00 5.80 3.00 0.22 5.00 - - 

 
新疆 广东 广西 海南 四川 贵州 云南 重庆 西藏 

 
总计 

经销商数量 6 22 3 2 12 3 4 2 1 
 

325 

海底捞餐厅数量 0 17 0 0 3 0 1 0 0 
 

146 

经销商数量/餐厅数量 - 1.29 - - 4.00 - 4.00 - -  2.23 

数据来源：公开资料、招股说明书、广发证券发展研究中心 

3、产能提升助力市场扩张 

公司目前拥有河南郑州和四川成都两座生产基地，产能利用率较高，已经无法

满足公司的长期发展。IPO 募集资金中的 30%，约 2 亿 3260 万将用于兴建河北霸州

生产基地，预计 2018年 9月完成一期建设。霸州生产基地一期设计年产能 35000吨，

与 2015年总产能相当，为公司不断扩大的市场提供支撑。 

 

图 13：郑州生产基地产能利用率  图 14：成都生产基地产能利用率 

 

 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心  数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

其中成都生产基地产能利用率不断提升。2013 年 7 月开始翻新及改造生产线， 

2014年 10月改造完成，14 年的产能按照 2个月计算相比 13年大幅下降。由于改造

过程中部分生产线调整为用于加工新鲜食材的集团外资产，15 年产能有所下降。15

年火锅底料和中式复合调味料生产线产能利用率达到 97.2%,而火锅蘸料产能利用率

为 17.6%。  
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四．颐海与海底捞的关系：共生共荣 

（一）、定价公平政策使得盈利能力大幅提升 

颐海 05年成立时为海底捞集团内部调味品供应商，对海底捞销售的产品存在较

大的折价使得毛利率较低。经过多次资产注入及重组后，海底捞集团已经不再持有

任何调味品制造和销售的资产，海底捞和颐海成为了互利互补的上下游关系。自 2016

年 1 月开始，公司的定价政策转为使向海底捞销售定制产品和向其他第三方经销商

销售产品的净利率相同为目标。定价每半年由独立非执行董事检查并重估。但由于

产品包装和营销开支等差异，定价差异仍然存在。 

 

表 2：颐海国际主要产品的毛利率   

毛利率 2013 年 2014 年 2015 年 2015H 2016H 

火锅底料（关联） 6.30% 9.70% 24.20% 20.90% 28.00% 

火锅底料（第三） 44.30% 43.70% 51.60% 41.30% 53.90% 

火锅底料（整体） 19.20% 21.70% 34.10% 26.00% 32.90% 

      

火锅蘸料（关联） —— 5.20% 20.80% 19.40% 40.20% 

火锅蘸料（第三） 34.60% 26.50% 32.30% 28.50% 34.10% 

火锅蘸料（整体） 34.60% 26.20% 32.30% 28.40% 34.10% 

      

中式复合调味料（关联） 1.80% 7.40% 26.60% 21.40% 33.50% 

中式复合调味料（第三） 41.90% 42.50% 44.60% 33.40% 43.90% 

中式复合调味料（整体） 39.40% 40.50% 43.20% 32.00% 42.60% 

总体毛利率 22.00% 24.00% 34.70% 26.40% 33.60% 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心   

 

过去数年业绩受到向海底捞集团等关联销售的折价政策影响较大。公司在 2014

年 8 月开始对海底捞集团实行新的关联销售定价政策。在新政策下，公司的毛利和

净利润均有所上升。 

 

表 2：颐海国际对关联销售定价政策的敏感性 

 
2013 2014 2015 

 收入 毛利 净利润 收入 毛利 净利润 收入 毛利 净利润 

旧价格政策 315863 69146 22064 485464 106711 32935 765457 212351 63299 

改变比例 - - - -2.6% -10.7% -22.5% -9.7% -27.8% -49.2% 

新价格政策 355145 108698 51526 542539 163786 75741 847339 294233 124547 

改变比例 12.4% 56.6% 133.5% 8.9% 37.1% 78.2% - - - 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

（二）、颐海国际带来了投资海底捞的机会 

尽管近年来公司从海底捞获得的收入比例有所下降，但仍超过 50%。观察最近 3
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年的盈利的增长，基本等同于海底捞店面数量增长率的 2 倍。考虑到颐海一半的收

入来自海底捞，二者的收入具有高度相关性。海底捞作为餐饮业的龙头企业尚未上

市，颐海实际上带来了分享海底捞成长的投资机会。 

 

图15：颐海营收能力与海底捞店面数量比对 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 
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五．财务分析 

（一）盈利能力稳定，对海底捞的依赖程度在下降 

公司收入从 2013 年的 3.16 亿增长至 2015 年的 8.47 亿元，年复合增长率为

63.79%，调整价格政策后的年复合增长率为 54.5%。净利润从 2013年的 2206万增加

到 2015 年的 1.25亿元，复合年增长率为 137.6%，价格政策调整后的年复合增长率

为 55.5%。海底捞贡献的销售收入提高源自海底捞门店数量的扩张和对海底捞销售价

格的提升。第三方的增长源自公司加大市场销售拓展力度。公司对海底捞的收入依

赖程度正在下降。 

2016 年 1-3 月公司进行了经销商结构调整，由于正值火锅销售旺季，第三方火

锅底料受影响较大，上半年收入同比下降 2.0%，同时关联方销售火锅底料收入增长

37.9%导致关联方销售占比增加。该项渠道经销商调整已经结束，公司对海底捞的依

赖程度下降的发展方向没有改变。 

图 16：价格政策调整后颐海的收入结构  图 17：价格政策调整后的颐海盈利能力 

 

 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心  数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

  

 

 

盈利能力上，经过价格政策调整后，公司的毛利率和净利率在过去 3 年保持稳

定状态。毛利率稳定在 30%-35%之间，净利率维持在 14%左右。由于火锅存在明显的

周期效应，公司 2016 年上半年的盈利能力有所下降，但考察 2015 年上半年同期，

公司的盈利能力是增强的。结构上，中式复合底料的毛利率较高。鉴于火锅底料、

尤其中高端火锅底料依然是颐海国际最主要的销售产品，公司坚持巩固中高端火锅

底料市场路线。另一方面，中式复合调味料市场巨大，发展空间可观。公司未来将

会积极拓展其余复合调味料市场。 
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图 18：公司主要产品的毛利率（价格政策调整前） 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

 

图 19：公司主要产品按渠道的毛利率（价格政策调整前） 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

（二）销售成本受到原材料价格影响较大 

颐海国际的销售成本主要由原材料、制成品及在制品的存活变动、雇员福利开

支、折旧及摊销、公共事业和其他成分组成。 

在原材料分部中，大豆油占原材料的比例最大，其绝对值从 2013 年到 2015 年

随火锅底料需求的扩大而快速增长，但是其占销售成本的比例在下降，从 2013 年的

25.4%下降到 2015 年的 18.08%，导致其下降的原因是公司对主要原材料实行了对冲

交易以及大豆油近几年采购价下滑。近几年花椒的平均采购价轻微上升，伴随需求

量增加，花椒和辣椒类的成本增长维持在一个较高的水平。 

雇员福利开支在 2014 年增长速度较快，从 16百万增长到 27百万，复合年增长

率为 64.2%，原因为产量提升，员工数量增长。 
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图20：颐海销售成本（千元） 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

 

 

图 21：主要销售成本占营收比例变化趋势  图 22：主原材料成本占营收比例变化趋势 

 

 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心  数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

（三）销售开支——稳中有升 

公司 2013 年到 2015 年的经销开支分别为 29 百万，93 百万和 93百万人民币。

其中雇员福利开支和广告及其他营销开支占总营收的比例最大。2013 年到 2015 年，
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颐海国际为了产品的推广及营销，雇佣的销售人员从 2013 年的 110 名增加到 2015

年的 374 名，2016 年中达到 406 人，福利成本和开支也对应上升。广告及其他营销

开支也在增长，符合公司减少关联方收入占比，提高第三方收入占比，提升品牌知

名度的发展规划。 

图23：颐海经销开支结构 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 

（四）行政开支——趋于稳定 

颐海国际的行政开支从 2013 年的 10 百万增加到 2015 年的 38 百万，其中雇员

福利开支从 2013年的 400万增加到 2015年的 1500万。福利开支的大幅增长主要原

因是业务重组和增长导致总部雇员从 2014年的 47人增至 2015年的 112人。我们认

为随着公司重组后架构的成熟和稳定，雇员福利开支将趋于稳定。 

 

图24：颐海行政开支占比 

 

数据来源：招股说明书、广发证券发展研究中心 
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（五）存货与贸易应收款项——风险较低 

颐海的存货主要有原材料和在制品与制成品组成。大部分原材料的采购频率较

高，通常维持足够 15天生产的水平，另有部分原材料可以长期保存并且短期价格波

动较大，公司会集中采购以获得成本优势。 

对于制成品，已经出售给关联方的定制产品在公司的仓储时间通常维持在 30天，

对应的零售产品为 7 天。由于 4 季度的节假日较多并且温度较低，公司的业务会进

入高峰，这期间库存会增加。 

 

图 25：颐海国际的存货和存货周转天数（千元） 

 

数据来源：公司招股说明书、公司公告、广发证券发展研究中心 

 

公司与经销商的交易模式大部分为先款后货，应收账款较低。仅旺季时公司会

酌情向部分经销商实行交货后 30-60 日付款的交易模式。产品送到经销商并验货完

成后不可退货，经营风险全部由经销商承担。 

公司与关联方的交易则一般采取先货后款的交易模式，账期通常为发票日后的

30天。公司的贸易应收款项在 14年开始大幅增加的原因是 13年、14年公司作为海

底捞集团的一部分将对海底捞集团的应收账款和应付账款抵消。 

 

图 26：颐海国际的贸易应收款项（单位：千元人民币） 

 

数据来源：公司招股说明书、公司公告、广发证券发展研究中心 

 

（六）可赎回可转换优先股对公司财务影响 
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公司于 2015 年 12 月 14 日分别向 Charlin Holdings 和云峰基金旗下 Glouris 

Future 发行可转换可赎回优先股 21688889 股和 32533333 股，总代价 186666700 元

或等值美元。该优先股约定资本化发行及全球发售结束后将分别转换为普通股

31200000股和 46800000股。该系列优先股中至少 80%拥有要求颐海赎回的权利，如

果颐海 18年 12月 31日前不能 IPO或 2015年财年除税扣非净利润少于 87.9百万元

则投资者可以要求颐海以原价加 10%累计年度回报价格赎回。该部分优先股以按公允

值计量方式计入金融负债，其公允值变动于利润表中确认。2016 年上半年该科目计

入非经营性损益约 1038万，2016 年 7月 13 日公司完成资本化发行，优先股转换为

普通股，当日公允值变动产生亏损 2488 万 1000 元，计入 2016 财年非经营性损益，

对公司 2016财年业绩影响较大。 
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六．盈利预测、估值分析与投资建议 

（一）销售预测 

火锅底料是公司的主要产品，我们预计向关联方销售的增长将会逐步下降。而

随着公司不断优化渠道，向第三方销售的产品增长率较高。2016 年一季度由于公司

调整经销商渠道，导致旺季第三方销量下降，该调整已经结束。  

 

表 4：颐海国际销售预测（人民币千元） 

 2013 2014 2015H 2015 2016H 2016E 2017E 2018E 

关联方销售收入 172,256  270,196  203,167  454,307  280,689  588,319  738,707  912,713  

第三方销售收入 135,040  219,794  99,986  380,786  115,906  539,094  859,936  1,132,974  

数据来源：公司公告、广发证券发展研究中心 

 

 

表 5：颐海火锅底料销售预测（人民币千元） 

 2013 2014 2015H 2015 2016H 2016E 2017E 2018E 

关联方销售收入 169,690  266,328  199,521  446,743  275,124  574,608  720,094  886,600  

毛利率 6.30% 9.71% 20.90% 24.21% 28.00% 29.00% 29.00% 30.00% 

销量（吨） 9,998  12,804  7,702  16,566  9,752  20,376  25,266  30,572  

销量增长率  - 28%  - 29% 27% 23% 24% 21% 

单价（元/公斤） 17.0  20.8  25.9  27.0  28.2  28.2 28.5 29 

第三方销售收入 87,527  145,146  65,883  251,909  64,556  316,224  515,445  634,345  

毛利率 44.27% 43.73% 41.30% 51.60% 53.90% 55% 54% 54% 

销量（吨） 3,018  4,848  2,158  8,235  2,043  9,882  15,811  18,657  

销量增长率  - 61%  - 70% -5% 20% 60% 18% 

单价（元/公斤） 29.0  29.9  30.5  30.6  31.6  32 32.6 34 

数据来源：公司公告、广发证券发展研究中心 

复合调味料市场产品差异度较大，我们认为第三方销售量将会受益于公司不断

优化渠道，取得比关联方销售更高的增长。 

表 6：颐海中式复合调味料销售预测（人民币千元） 

 2013 2014 2015H 2015 2016H 2016E 2017E 2018E 

关联方销售收入 2,566  3,715  3,597  7,511  5,510  13,654  18,552  26,046  

毛利率 1.79% 7.38% 21.40% 26.63% 33.50% 35% 35% 37% 

销量（吨） 222  233  189  383  242  594  742  965  

销量增长率 -  5% -  64% 28% 55% 25% 30% 

单价（元/公斤） 11.6  15.9  19.0  19.6  22.8  23 25 27 

第三方销售收入 38,429  62,064  26,935  87,720  36,271  129,348  181,087  253,521  

毛利率 41.90% 42.54% 33.40% 44.65% 43.90% 44% 42% 42% 

销量（吨） 1,500  2,291  1,069  3,338  1,601  5173.9 7243.46 10140.844 

销量增长率 -  53% -  46% 50% 55% 40% 40% 

单价（元/公斤） 25.6  27.1  25.2  26.3  22.7  25 25 25 

数据来源：公司公告、广发证券发展研究中心 
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表 7：颐海火锅蘸料销售预测（人民币千元） 

 2013 2014 2015H 2015 2016H 2016E 2017E 2018E 

关联方销售收入 0  153  49  53  55  57  61  66  

毛利率 - 5.23% 19.40% 20.75% 40.20% 40% 42% 42% 

销量（吨） 0  8  3  3  3  3.15  3.31  3.47  

销量增长率 -  - -  -63% 0% 5% 5% 5% 

单价（元/公斤） - 19.1  16.3  17.7  18.3  18 18.5 19 

第三方销售收入 9,084  12,584  7,168  41,157  15,079  93,523  163,405  245,107  

毛利率 34.62% 26.47% 28.50% 32.33% 34.10% 34% 34% 34% 

销量（吨） 503  719  382  2,259  846  5195.7 8832.69 13249.035 

销量增长率 -  43% -  214% 121% 130% 70% 50% 

单价（元/公斤） 18.1  17.5  18.8  18.2  17.8  18 18.5 18.5 

数据来源：公司公告、广发证券发展研究中心 

（二）利润表预测 

表 8：颐海国际利润表预测 

利润表        单位：人民币千元 

至 12 月 31 日 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

营业收入 498,231  847,339  1,133,715  1,598,643  2,045,686  

营业成本 378,753  553,106  699,081  973,343  1,237,679  

毛利 119,478  294,233  434,634  625,300  808,007  

其他经营收入 503  617  4,000  2,000  2,000  

营业开支 61,620  132,153  170,057  244,592  327,310  

EBIT 58,361  162,697  268,576  382,708  482,697  

利息净损益 4  57  0  0  0  

非经营性损益 -15  1,304  -31,411  3,424  0  

非经常项目损益 -1,194  2,862  4,000  2,000  2,000  

税前利润 57,156  166,920  233,165  384,132  480,697  

所得税 14,646  42,373  69,950  115,240  129,788  

少数股东损益 0  0  0  0  0  

非持续经营净利润及其他 0  0  0  0  0  

净利润 42,510  124,547  163,216  268,892  350,909  

优先股利及其他 0  0  0  0  0  

归属普通股东净利润 42,510  124,547  163,216  268,892  350,909  

综合收益 42,510  125,061  163,216  268,892  350,909  

EBITDA 78,730  182,215  296,344  427,082  543,871  

EPS(稀释) 0.0406  0.1190  0.1559  0.2568  0.3352  

数据来源：公司公告、广发证券发展研究中心 

 

表 9：颐海国际主要财务比率预测 

主要财务比率         
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至 12 月 31 日 2014A 2015A 2016E 2017E 2018E 

成长能力 

营业收入 57.7% 70.1% 33.8% 41.0% 28.0% 

营业利润 95.7% 178.8% 65.1% 42.5% 26.1% 

归属母公司净利润 92.7% 193.0% 31.0% 64.7% 30.5% 

获利能力 

毛利率 24.0% 34.7% 38.3% 39.1% 39.5% 

净利率 8.5% 14.7% 14.4% 16.8% 17.2% 

ROE 92.9% 87.8% 14.1% 18.9% 19.6% 

ROIC 118.9% 130.0% 55.4% 57.0% 59.4% 

偿债能力 

资产负债率 83.99% 75.92% 11.46% 12.24% 12.42% 

净负债比率 -20.16% -34.21% -70.67% -67.00% -66.83% 

流动比率 0.55 1.74 7.09  6.55  6.52  

速动比率 0.20 1.34 6.32  5.74  5.71  

营运能力 

总资产周转率 195.24% 193.68% 118.55% 107.93% 111.18% 

应收账款周转率 80.19 22.67 13.52  13.52  13.52  

存货周转率 5.31 5.94 5.98  5.98  5.98  

每股指标（人民币元） 

每股收益 0.0406 0.1190 0.1559  0.2568  0.3352  

每股经营现金流 0.07 0.09 0.04  0.25  0.35  

每股净资产 0.04 0.14 1.11  1.36  1.71  

估值比率 

P/E — — 19.33  11.72  8.98  

P/B 0.00 0.00 2.72  2.21  1.76  

EV/EBITDA -0.12 -0.27 7.88  5.15  3.60  

数据来源：公司公告、广发证券发展研究中心 

（三）估值分析 

我们选取世界范围内 25 家调味品生产销售上市公司作为颐海的可比公司。A 股

的可比公司估值较高，港股较低。剔除估值较高的 A 股可比公司后的国际调味料可

比公司 2016E平均估值约为 18.4倍，2017E约为 16.21 倍。 

 

表 10：世界调味品生产销售企业估值（截至 11 月 8 日） 

代码 公司名称 股价  
市值  

(百万HKD)  
ROE  ROA   P/E   P/B  EV/EBITDA  

    
16E  16E  15A   16E   17E   16E   17E   16E  

 
整体平均值 501.85  61,058.77  11.71  5.32  28.69  26.52 22.44 3.08 2.81 11.23 

600866 CH *ST 星湖 7.70  5,073.04  - - - - - - - - 

600873 CH 梅花生物 7.14  22,298.09  8.78  4.30  28.22  22.80 18.03 2.04 1.91 9.20 

603027 CH 千禾味业 43.77  7,146.89  15.41  - 70.42  70.47 54.10 8.55 9.68 36.59 
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600186 CH 莲花健康 6.43  6,865.47  - - - - - - - - 

600872 CH 中炬高新 19.64  15,604.57  12.47  6.66  40.75  40.00 33.81 4.90 4.50 21.53 

600298 CH 安琪酵母 19.89  16,406.14  14.84  7.45  30.54  28.90 22.60 3.95 3.57 13.31 

600305 CH 恒顺醋业 14.47  8,682.44  9.62  6.52  51.71  42.11 34.22 3.52 3.69 23.41 

603288 CH 海天味业 35.94  97,396.53  29.82  22.25  31.38  29.41 25.32 8.66 7.48 19.49 

002650 CH 加加食品 9.71  11,190.45  8.75  6.00  61.36  59.37 50.50 5.03 4.74 31.40 

603696 CH 安记食品 58.08  6,977.56  - - 86.14  94.11 79.41 - - - 

  A 股平均值 22.28  19,764.12  9.97  5.32  40.05  38.72 31.80 3.67 3.56 15.49 

CPB US 金宝汤公司 417.66  128,582.30  60.22  11.69  18.38  18.11 17.60 10.93 10.11 10.78 

SJM US JM 斯马克 1,019.67  118,704.65  9.69  4.23  20.96  22.72 17.03 2.18 2.10 11.47 

MKC US 味好美公司 730.92  92,122.83  26.02  10.57  25.45  24.91 22.89 6.34 5.82 15.94 

KHC US 卡夫亨氏 667.24  812,190.54  6.64  3.43  28.74  26.32 21.98 1.85 1.79 15.62 

  美股平均值 708.87  287,900.08  25.64  7.48  23.38  23.02 19.88 5.32 4.95 13.45 

2801 JP 龟甲万 255.51  53,659.96  8.56  7.05  26.06  32.94 28.11 2.70 2.78 15.19 

2292 JP S FOODS 207.82  6,797.36  10.35  - 14.22  16.00 14.13 1.58 1.44 6.29 

2815 JP Ariake 日本 444.91  14,470.64  10.07  13.00  31.78  32.49 27.80 3.17 2.95 12.99 

2818 JP PIETRO 116.17  725.73  - - 26.69  - - - - - 

2819 JP 荏原食品 145.51  1,677.79  - - 19.70  19.43 20.95   - - 

  日股平均值 233.98  15,466.30  5.80  4.01  23.69  20.17 18.20 1.86 1.43 6.90 

001040 KS 希杰集团 1,150.75  34,184.99  7.61  2.55  22.81  18.05 15.03 1.34 1.21 6.49 

001680 KS 大象株式会社 187.04  6,630.24  9.77  3.63  14.59  11.92 10.41 1.16 1.07 7.60 

007310 KS 不倒翁公司 4,501.15  15,653.38  12.40  8.00  19.35  18.60 18.68 2.19 2.00 10.69 

097950 KS CJ 第一制糖 2,471.22  33,453.14  9.38  2.97  25.04  15.60 12.65 1.50 1.36 8.37 

  韩股平均值 2,077.54  22,480.44  9.79  4.29  20.45  16.04 14.19 1.55 1.41 8.29 

2226 HK 老恒和酿造 4.43  2,552.29  11.70  7.30  8.74  8.76 7.53 1.19 1.05 - 

546 HK 阜丰集团 3.50  7,422.13  10.68  5.26  14.31  10.07 8.28 1.03 0.94 4.37 

  港股平均值 3.96  4,987.21  11.19  6.28  11.53  9.41 7.90 1.11 0.99 2.18 

数据来源：Bloomberg、广发证券发展研究中心 

（四）投资建议 

颐海一方面受益于海底捞的成长，另一方面借助海底捞品牌扩张火锅调味料市

场，其中式复合调味料产品结构合理。渠道上颐海在一季度的大调整已经结束，下

半年的促销活动将增强。随着 4 季度火锅旺季的到来，公司高成长性可期。我们预

测公司 2016到 2018年 EPS 分别为 0.1559 元、0.2568 元和 0.3352元人民币，其中

2016 年将可赎回可转换优先股对财务的影响剔除后的调整 EPS 为 0.1725 元。首次

覆盖给于其买入评级，目标价格 5.26HKD，对应 2017年预测 EPS18倍。 
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风险提示 

1、 公司较为依赖海底捞集团，风险较为集中。 

公司有约一半的收入来自海底捞集团，如果海底捞集团的海底捞餐厅门店拓展不

及预期或者单店业绩下滑，可能使颐海的经营受到负面影响。 

2、 “海底捞”品牌对公司的业务影响很大。 

公司以“海底捞”品牌销售及营销产品，消费者对“海底捞”品牌的认同对公司

的增长至关重要。倘若“海底捞”品牌因客户服务不佳、消费者投诉或媒体负面

报道等原因受到损害，公司的业绩可能受到重大影响。 

3、 公司的销售成本受到大豆价格波动影响。 

公司生产的主要原材料之一大豆油的价格于过去十年一直上下波动，公司使用若

干对冲工具以限制未来大豆油价格变动的风险。虽然该等对冲活动能就市价的不

利变动提供保障，但也可能令公司错失受惠于有利市场变动的机会。 

 

 

 
Table_Research   
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广发海外可选消费行业研究小组 

欧亚菲： 首席分析师，华南理工大学管理工程硕士，2000 年进入广发证券，2005 年开始从事零售行业研究。2014 年度新财富批零行业

第三名，水晶球分析师第二名，金牛分析师第三名；2013 年度新财富批零行业第二名，金牛分析师第二名，水晶球奖第一名，

第一财经分析师第一名；2012 年度新财富批零行业第二名、金牛分析师第二名；2011 年度新财富批零行业第三名，金牛分析师

第三名，2009-2010 年度新财富批零行业第六名。 
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买入： 预期未来 12 个月内，股价表现强于大盘 10%以上。 

持有： 预期未来 12 个月内，股价相对大盘的变动幅度介于-10%～+10%。 

卖出： 预期未来 12 个月内，股价表现弱于大盘 10%以上。 

 
Table_RatingCompany 广发证券—公司投资评级说明 

买入： 预期未来 12 个月内，股价表现强于大盘 15%以上。 

谨慎增持： 预期未来 12 个月内，股价表现强于大盘 5%-15%。 

持有： 预期未来 12 个月内，股价相对大盘的变动幅度介于-5%～+5%。 

卖出： 预期未来 12 个月内，股价表现弱于大盘 5%以上。 

 

Table_Address 联系我们 

 广州市 深圳市 北京市 上海市 

地址 广州市天河区林和西路 9

号耀中广场 A 座 1401 

深圳市福田区福华一路6号

免税商务大厦 17 楼 

北京市西城区月坛北街 2 号

月坛大厦 18 层 

上海市浦东新区富城路99号

震旦大厦 18 楼 

邮政编码 510620 518000 100045 200120 

客服邮箱 gfyf@gf.com.cn 

服务热线  
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仅供参考，报告中的信息或所表达观点不构成所涉证券买卖的出价或询价。广发证券不对因使用本报告的内容而引致的损失承担任何责

任，除非法律法规有明确规定。客户不应以本报告取代其独立判断或仅根据本报告做出决策。 
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