
创达科技控股投资者见面会议纪要 
 
会议背景： 
创达科技控股是一家在香港联交所上市的新加坡公司，主要为企业提供一站式精密工程解

决方案，项目设备采购和售后服务与技术支持，其客户主要分布在东南亚和中国。2015
年 11 月 17 日，公司宣布浙江华航（实际控制人：中航资本，上证代码 600705）以每股

3.63 港币认购总额 3.4 亿港币的创达科技 13.04%新股,并委任浙江华航代表张秉成先生为

非执行董事。由于中国大力发展《中国制造 2025》国策，以及浙江华航主要股东中航信

托和浙江清华研究院具备中国高端装备制造领域的相关背景，上市公司创达科技预计中国

业务将出现重要突破。除此之外，投资者同时希望增加公司经营透明度，进一步拓展创达

科技的市场知名度。 
会议地点：北京建国门外大街 2号，柏悦大酒店 

 

会议时间：周二（7月 19日） 

会议参加者：创达科技控股公司管理团队，浙江华航和投资人代表 

会议流程： 

1. 介绍创达科技公司经营情况： 

创达科技控股公司成立于新加坡，其业务开始是为进入新加坡的跨国企业建立和维护制造

生产线，随后将业务扩展到航空，油气开采和汽车高精密等领域，公司管理团队大多具有

深厚的制造工业背景。随着新加坡制造成本的增加，创达将其业务扩展到东南亚，印度和

中国大陆。公司于 2005 年和日本伙伴 KIWA 合作，在中国上海建立企业生产数控装备。公

司在 2013 年于马来西亚设立企业进行新能源设备的生产，组装和贸易。 

创达科技是亞洲領先的“一站式（O.S.S)" 自動化高精密生產線項目方案商。只需客戶提

對生產線的需求，CW 集團即可提供從設計、製造、組裝、安裝、測試到技術支持的全套

服務，最後將總控鑰匙交付客户。其核心竞争力在于以下方面： 

(1) 擁有設計及訂製機床的能力，以及運用成員公司的專業能力、產品和資源，我們可達

成客戶的高技術規格。 

(2) 擁有經驗豐富且專注的管理團隊，技術精湛及經驗豐富的專業工程師和技術人員團隊。 

(3) 與 KIWA、DMPG 等國際領先機械生產商合作多年，并共享部分專利產品，供應鏈關係

緊密不斷。 

(4) 全方位參與項目，每個工序均可向客戶提供支援，嚴格的質量監控和保修確保系統可

靠運行。贏得頂級跨國企業持續信任 20 年。 

(5) 不斷于未涉足的行業物色新項目，不依靠任何單一行業、單一客戶或單一供應商，不

易受到市場更迭及波動影響。 

(6) 新加坡是東西方在高精密技術最好的移接與開發平台，匯集大量人才；背靠中國市場，

同時東南亞是歐美國家進行技術轉移的首選地。 



公司 2015 年的业绩增长势头良好，和 2014 年同比收入增加 48.4%，毛利增加 38.3%，经

营溢利增加 17.8%。至于净利润的下降主要是由于公司在 2014 年净利润包括大约 1.095 亿

元港币的一次性非寻常收益.虽然公司在自产设备和售后服务方面的收益与 2014 年同比有

所下降，但是在核心业务精密工程一站式方案方面有了长足发展。展望 2016 年，公司将

积极参与中国的工业化 4.0 的国家战略，利用欧洲经济低迷的有利时机，设立技术移植平

台来帮助中国企业并购欧洲的顶级技术。公司将扩大在中国的生产基地并设立研究中心，

增募技术人员。公司将执行积极的联盟策略，通过收购，合营或联盟协议的方式，发挥目

标公司与公司核心业务的协同作用。 

 

2. 投资者问答： 

Q: 随着公司收入的增加，为什么毛利率有所下降？ 

A: 近年来公司越来越多地承担设计大型一站式方案，相比小型方案，项目的透明度增加，

公司不可能像小型方案一样提取固定百分比的销售金额作为服务费，所以服务费相对于销

售金额的比率下降。 此外，公司员工只是负责核心设计方案，很多技术含量低的工作由

公司在项目所在国的合作伙伴完成。近来随着公司新项目增多，外包的成本也随之增大，

从而会造成公司的毛利润下降。 

 

Q:为何近年来公司的应收账款增加很快，可否打包卖给金融机构？ 

A：公司的一站式解决方案业务需要根据客户的要求提前向设备供应商订购设备，供应商

需要根据设计方案对设备进行特殊定制，从而使该设备只能售予该客户，设备供应商需要

相当数额的设备预付款。公司客户大多在年初根据新年预算进行采购，所以创达的预付款

也相应在第一和第二季度产生，而项目应收款一般在第三和第四季度到账，因此应收账款

的数额变化也也有一定的季节性。近年来公司的大型方案业务增长很快，所以设备的预付

款增加较快。虽然公司的应收账款的数额增加，但是具体到单个项目的应收款周转天数从

2013 年的 273天下降到 2015 年的 169 天，所以应收账款的增加主要是来自新项目的支付

而不是旧项目的拖欠，因此应收款的增加不会导致坏账拨备。创达的客户大多数是大型跨

国公司或其直属供应商，信用度很高，银行一般会提供相当的需要额度来帮助公司支付设

备预付款。持续增加的银行授信从另一方面反应应收账款的信用良好，因为银行一般会对

应收帐坏账增加的企业减少授信。至于为什么公司没有通过贴现来减少应收账款，主要是

基于利润率方面的考虑，额外的贴现成本将会造成公司利润率的下降。 

 

Q：公司如何利用中国工业化 4.0 的契机来加速中国业务的发展，公司的优势在那些方面？ 

A: 创达在帮助跨国企业将产品制造生产线转移到东南亚过程中，积累了大量的生产线设

计经验，对设备供应商的情况有了深入了解，可以为客户特别是亚洲客户的要求进行量身

定做出符合成本和生产要求的方案。 由于亚洲尤其是中国的精密加工生产线的份额较小，

再加上一些政治因素，使得国际大型数控设备制造商不屑或不愿深入中国市场来了解客户

需求并提供相应的产品，这就为创达进入中国提供了足够的发展空间。此外，欧债危机导

致欧洲的制造业陷入长期低迷，一些为大型设备制造商如 DMG提供配套的中小企业面临生



存问题，而这些企业拥有的技术相对于国内企业来讲相当先进，所以可以帮助这些企业和

国内企业进行对接，使其在国内落地生根，将技术转移到国内，从而使创达在订购设备时

有了更多选择。创达在设计生产线方案时，在满足工艺要求的前提下，逐步用这些企业的

产品来替代昂贵的大型成套数控设备，为国内客户提供性价比最优的设计方案。例如，公

司目前正在接洽的北京奔驰发动机制造项目，公司的设计方案就会引入一些第三方设备来

和 DMG 的主设备进行配套。此外，创达深耕于亚洲多年，在国内和东南亚有自己的生产能

力，服务国内企业有很大的地理优势。而去年华航对创达的战略入股，使创达可以借助中

航和浙江浙华在国内精密制造业方面的广泛渠道和技术支持能力，更好更快地找到适合的

国内客户和技术合作企业，甚至通过华航做一些有利于企业长期发展的非盈利项目。最近，

创达凭借自己在德国的客户网络，帮助华航和德国的精密制造的培训机构达成合作意向，

在国内建立精密制造方面进行职业培训，不但为自己也为国内其他企业培养数控机床的操

作人才。综合上述创达在天时地利人和方面的优势，创达必将为中国的工业化 4.0 添砖加

瓦，发展和壮大自己在国内精密制造领域的市场份额，使自己成为国内主要的一站式精密

制造设备方案提供商。 

 

Q:华航为什么入股创达？ 

A: 浙江华航是由中航信托，浙江浙华，和景隆资本组成的有限合伙基金（深圳市华航鑫

投资中心）的一般合伙人，负责管理和配合中航资本本次对创达科技的投资事宜。华航入

股创达是基于双方在技术转移战略上的认同，创达在把国外尤其是欧洲的先进制造技术转

移到国内的工程中，需要寻找合适的承接企业。而华航可以利用中航工业集团和清华技术

研究院的技术承载能力和企业网络，和创达共同打造对接国内外技术转移的通道。 

 

Q: 公司如何改善投资者关系来增强投资者的信心？ 

A: 首先公司欢迎投资者致电公司对公司的经营情况进行咨询。在浙江华航入股创达后，

浙江华航也会配合公司进行相关市场宣传。 

 

 

免责声明：此会议纪要为与会的投资者整理，并不是完全的会议记录，内容可能参杂了笔者的

理解，如有问题，请向笔者询问或直接联系创达的投资者关系部门。 

 


