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厚積薄發、持續增長的成長型医疗投资和醫藥企業 



免責條款 
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企業概覽 01 



企業使命 

致力成為在中國專業從事以醫療產業投資與管理及傳統中藥、生物製

品和技術的研究、生產、銷售業務領域內的領先企業 



企業成長歷程 

1992年 
成立漢方製藥；自主

研製的“日舒安”系

列產品投放市場 

2002年 
建立了覆蓋全國的市場行銷網路；

鍛造了一支洞悉和把握市場機遇的

專業、敬業、團結、向上的管理團

隊；並於香港聯交所上市 

2003年 
收購德昌祥藥業 

2004年 
投資廣州美

即化妝品公

司 

2005年 
獲得虎豹集團戰略

投資，企業管理獲

得提升 

2007年 
獲得國家一類新藥

“人神經生長因子”

並開始在貴州建設

生物製藥基地 

2008年 
收購擁有2個國家一

類新藥－“易

孚”“易貝”的廣

西桂林華諾威基因

藥業有限公司 

 

2009年 
31個產品進入國家

基本藥物目錄，4

個獨家產品進入新

版國家醫保目錄 

2010年 
分拆廣州美即，

並在香港主機

板上市，獲得

巨大投資收益 

 

2013年 
建成貴州唯

一商業化運

作的技術領

先、規模最

大的幹細胞

庫 

2014年 
與貴州六盤水、銅仁政府

訂立合作框架協定，參與

醫療服務體系改革並促進

當地醫療服務發展；和中

國生物技術集團合作引進

該集團人源血白蛋白等3

個藥品 

 

2015年 
企業全面轉型，構建醫療投

資、藥品製造、生物技術服

務三大核心產業；新中藥生

產基地建成投產，建設三家

自有控股醫院；進入直銷產

品領域 

企業初創期 上市及快速成長期 厚積薄發、做大做強 



股權結構及組織架構 

其他機構投資者及公
眾人士 管理層 虎豹集團 

Hua Han Bio-Pharmaceutical Holdings Limited 

華 瀚 生 物 製 藥 控 股 有 限 公 司 

9.79％ 28.29％ 61.92％ 

（截止2015年9月30日） 



經驗豐富的企業管理層 

Senior 
Management 

Age Title Education & Credentials 

張岳先生 53 主席 

• 集團創辦人 
• 貴州師範大學化學學士，持南開大學企業管理研究生證書 
• 在企業財務規劃方面有逾二十二年之經驗，負責集團的策略規

劃及財務規劃與控制 

鄧杰先生 51 
行政總裁 
執行董事 

• 集團創辦人 
• 北京大學法學學士，持南開大學企業管理研究生證書 
• 擁有二十二年以上的企業管理經驗，負責集團的戰略執行、投

資項目，並積極與策略性夥伴保持活躍聯繫 

龍險峰先生 53 
總經理 

執行董事 

• 集團創辦人 
• 北京大學法學學士，持南開大學企業管理研究生證書 
• 擁有二十年以上的企業管理經驗，負責集團的國內營運工作，

並負責本集團新產品的研發及引進工作 



2014-2015年度業績 



財務摘要 

港幣（千元） 
截至6月30日止之12個月 

2015 2014 變動百分比 

營業額, 總計 1,820,631 1,860,189 -2.1% 

減：醫院相關收入 (220,320) - 

營業額 (銷售藥品) 1,600,311 1,860,189 -14.0% 

毛利 1,250,222 1,342,114 -6.8% 

毛利率 (%) 68.7% 72.1% 

稅前利潤 1,058,940 499,120 +112.2% 

股東應佔稅後盈利 648,617 341,314 +90.0% 



財務摘要（續） 

港幣（千元） 30/06/2015 30/06/2014 變動百分比 

非流動資產 2,470,072 2,168,979 +13.9% 

流動資產 7,632,678 3,708,408 +105.8% 

流動負債 (684,810) (392,137) +74.6% 

非流動負債 (625,376) (61,542) +916.2% 

淨資產 8,792,564 5,423,708 +62.1% 

已發行股本 737,205 408,408 +80.5% 

儲備* 8,055,359 5,015,300 +60.6% 

*包括少數股東權益 及 

建議派發股息 
8,792,564 5,423,708 +62.1% 



營業額 

千 港 元  
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1,754,392 
1,860,189 1,820,631 

複合年增長年率 : 1.9% 

( 2013 – 2015 ) 
 



自有產品銷售明細（以招標供货價核算） 

  
截至2014年6月30日止
之一年（百萬港元） 

截至2015年6月30日止
之一年（百萬港元） 

變動 

百分比 

婦科再造丸（含膠囊） 476.8 485.8 2% 

芪膠升白膠囊 665.6 793.5 19% 

止嗽化痰丸 114 124.1 9% 

易孚及易貝 590 512.8 -13% 

日舒安洗液 136.9 177.3 30% 

金紫肽 98.5 140.7 43% 

其他自有產品 288.3 283.5 -2% 

合計 2370.1 2517.7 6% 



毛利及毛利率 

1,367,360 1,342,114 

1,250,222 

77.94% 
72.15% 

68.67% 
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除利息、稅項、折舊及攤銷前利潤 
（減除一次性收益及費用） 
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複合年增長年率 : 34.5% 

( 2013 – 2015 ) 
 



財務比率 

截至2015年6月30日止之全
年 

截至2014年6月30日止之
全年 

應收貿易賬款日 172 179  

存貨周轉日 31 30 

流動比率 11.1 9.5 

債務／股本比率 7.6% 0.7% 



股票交易資料 

基於2015年10月5日之收盤價 

股價 港幣 1.05元 

52周最高 / 最低 港幣 2.523元 / 港幣 0.85 元 

總發行股份數目 7,372百萬 

每股基本盈利 
(截至2015年6月30日) 

12.87 港仙 

巿盈率 8.16 x 

市值 77.4億港元 
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提供全套解決方案及主導市場趨勢產品組合 

立足傳統製藥和生物製藥板塊，持續研發、生

產和銷售系列特色藥品。 

利用生物技術產業化平臺，不斷創新推出系列

保健功能產品，從藥品銷售管道拓展到保健品

直销管道。 

提供新生兒幹細胞存儲及免疫細胞存儲、產前

無創篩查及新生兒疾病篩查與基因檢測服務。 

以“自建醫院”、“6+1”和TIOT模式投資醫

療服務市場，創新構建醫療服務業務新模式。 

藥品製造與營銷 

生物保健與養生 細胞存儲與基因檢測 

醫療投資與管理 



醫療產業豐富盈利組合 

• 科室共建業務收入 

• 細胞存儲及基因檢測業務收入 

• 供應鏈業務收入 

• 個人健康管理業務收入 

• 綜合後勤服務收入 

• 融資與租賃業務收入 

• 受託管理費收入 



大品種產品組合確保核心業務發展 

易孚（凝膠）及易貝（滴眼液） 

傳統中藥 皮膚及眼科藥 

金紫肽、乙酰基谷胱甘肽 

生物製品 其他自有 
產品 

華瀚生物 

芪膠升白膠囊 婦科再造丸 

日舒安系列 

止嗽化痰丸 杜仲補天素膠囊 



細胞存儲、疾病篩查與基因檢測 

依託華瀚生物產業平臺，為客戶提供新

生兒幹細胞儲存、產前無創檢測、新生

兒疾病篩查、成人免疫細胞自體存儲等

服務； 



生物製造產業鏈 

胎盤組織
臍帶血 

生物技術產業 
人神經生長因子注射液 

人胎盤血白蛋白、組織液、胎盤片 

細胞儲存及技術應用 

金紫肽、极肽、UC小肽系列 

55% 
19% 

17% 

2% 
7% 

人神經生長因子適應症 

外周神经病

变（2300萬

人） 

阿爾茲海默

病（800萬

人） 

腦卒中（700

萬人） 
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企業發展戰略 

繼續發展傳統
中藥 

拓展生物製品
產業 

開拓醫療投資
管理領域 

構建個人健康
管理體系 



傳統中藥發展之道 

將OTC市場行銷下沉到社區、縣區鄉鎮診所，進一步細分終端，

開展“品牌+學術+市場”推廣活動，率先搶佔和佈局中國龐大的

診所市場 

萬家VIP診所戰略 

通過與中國著名老字號企業在終端行銷層面的緊密戰略合作，形

成終端行銷推廣傳播的抱團發展模式；搭建中華國醫藥合作組

織，打造全新的行銷生態發展體系 

老字號生態行銷戰略 

以獨家醫保品種爲核心，快速覆蓋醫院市場並上量銷售，同時帶

動整體處方藥持續增長，以產品線組合營銷模式，深入挖掘產品

優勢，建立專科領域產品品牌 

醫院市場營銷戰略 



生物藥品發展之道 

• 圍繞以胎盤及臍帶血為原料基礎的生物藥

品深度開發，完善產品鏈 

• 利用公司在生物制药行业的技术优势，打

造生物类保健品、化妆品等多种品类的产

品链，利用直销渠道减少流通成本，扩大

产品销量 



醫療投資發展之道 



自建醫院运营模式 

通過建设自有控股醫院、與政府合

资共建新院、開設連鎖專科醫院，

搭建医疗产业投资实体，打造区域

性医疗中心，获得投资收益的同时，

形成人才输出基地。 
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司
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TIOT合作模式 

醫療市場提升空間
大，醫療資源整合
便利 

目標三
四線城

市 區域性大健康產業
合作力度大，實施
目標保障性強 

與政府
深度綁
定 

從新建醫院到供應鏈整

合、共建科室、幹細胞存

儲、基因檢測業務的全產

業鏈合作 

產出規模大 

全面合
作夥伴 

“受託-投入-運營-移交”模式（Trustee-Input-Operation-Transfer）接受政府委託，以經營

權投資的方式對公立醫院進行投資，取得協定約定期內的醫院運營管理權利，期滿後將運營管理

權利移交產權所有者，投資方整體退出。 



“非常6+1“合作模式 

01 
02 

03 

04 05 

06 

臨 床 科

室 標 準

化建設 

供應鏈業務 

醫院綜合服

務保障業務 

細胞存儲

與疾病篩

查 

個人健康

管理業務 

融資與租

賃業務 

城市智慧醫療 
業務模式快速植入 

業務內涵、運營效率創新提升 

形成醫院營收和利潤新增長點 



一、重點臨床科室標準化建設（1） 

通過與國內一流醫療機構和醫生工作室建立緊密的技術協

作關係，提升合作醫院的重点科室 

在中國一二線城市與專業學會和優秀醫生合作，通過開設

連鎖專科醫院，快速取得市場突破和品牌效應 

合作方式 

以市場化機制，規範化、高標準、可複製提升科室 

用“請進來+送出去”雙向人才輸送，彌補學科水平滯後 

開設連鎖專科醫院，快速取得市場突破和品牌效應 

目的 



一、重點臨床科室標準化建設（2） 

與國內知名醫學院校、醫院合作共建特色專科 



一、重點臨床科室標準化建設（3） 

特色科室 

抗腫瘤治療中心 

輔助生殖中心 

口腔正畸中心 

康復治療中心 

小兒心臟外科中心 

小兒神經外科中心 

整複外科中心 

關節外科中心 

特需產科中心 

骨科診療中心 



二、細胞存儲與產前無創檢測和疾病篩查（1） 

新生兒幹細胞存儲 

產前無創篩查 

新生兒遺傳疾病篩查 

免疫細胞自體存儲 

全基因組測序 

“生命銀行”業務模式 

應用自體幹細胞可治療系列遺傳性疾病，不

會產生免疫排斥反應；提早發現疾病隱患，

完善個人全生命週期健康管理 

優勢 



二、細胞存儲與產前無創檢測和疾病篩查（2） 

產中 產後 產前 

新生兒幹細胞存儲 

產前無創基因檢測 

新生兒遺傳代謝病

篩查 

更精准更安全 

保留珍貴生命資源 

更早檢測48個病種 

小青果健康管理計劃 



二、細胞存儲與產前無創檢測和疾病篩查（3） 

01 

• 存儲年輕高品質免疫細胞 

• 用於自身疾病靶向性治

療、美容抗衰老、延年益

壽 

自體免疫細胞存儲 

02 

• 提早預測患病風險，發現健康隱患 

• 實現個性化精准醫療 

個人全基因組測序 

大青果健康管理計劃 



二、細胞存儲與產前無創檢測和疾病篩查（4） 

• 自有幹細胞庫 

• 貴州泛特爾幹細胞庫 

• 銅仁幹細胞庫 

• 六盤水幹細胞庫（在建） 

合作支持单位 



三、供應鏈業務 

經銷商A 

經銷商B 

經銷商C 

經銷商D 

醫

院

管

理

公

司

 

醫院A 

醫院B 

醫院C 

醫院D 

藥品 

器械 

耗材 

設備 

由醫院管理公司作為獨家供應商整合

供應鏈業務 

推出供應鏈金融服務業務，解決供應

商和醫院資金緊張及融資難的問題 

方式 

以縮短賬期、帶量採購等方式優化採購方案 

打造電子商務平台，鏈接醫院藥房，適時掌

握、平衡院內庫存 

優勢 



四、醫院綜合服務保障 

康復中心 

月子中心 設備設施 

運行維護 

洗滌消殺 

助力合作醫院提升運營效率，滿足醫院和患者的服務差異化需求 

營養膳食

定制 

健康超市 

綜合後

勤服務 

醫院媒體

開發 



五、個體健康管理 

線上線下服務結合：以PC端和移動APP線上服務進行健康咨詢、慢病管理和就醫預約，線下則以醫院為
核心平台，推出 綠色通道，實現預約病患者診斷、治療、住院、繳費、用藥、康復一體化服務 

專家團隊 

線上醫生 

大資料
中心 

分子生物
實驗室 

幹細胞庫 

遠程監控 

健康檔案管理 

慢
病
管
理 

健
康
諮
詢 

基因檢測 

疾病篩查 



六、融資與租賃服務 

• 針對三、四線城市公立醫院普遍的醫院擴建和

大型設備投放需求，選擇目標市場，積極而慎

重推出以融資租賃業務打包其他業務的醫院合

作新模式，在解決醫院資金需求的同時，有助

於本集團醫療服務業務的快速推進和整體佈局 



智慧醫療構建 

 通過以上六大模組共同支撐，實

現“智慧醫療”這一終極目標。

通過整體佈局，將各個分散的醫

院打造成一體化的智慧醫療集

群，從而實現大健康產業的騰

飛！ 



多方共贏局面 

引進戰略合作者，減輕政府財政投入壓力，從根

本上解決醫療服務體系資金緊缺問題，進而有效

解決醫療服務供給相對不足、醫療資源配置失衡

等現實問題，整體提升醫療服務水準和競爭能

力。 

享受改革紅利，在居住地享受與發達地區同步的

綜合醫療保障服務，在享受質優價廉的基本醫療

服務的同時，獲得更多的醫療增值服務。 

伴隨資金的持續投入，醫院的軟硬體設施條件得

到充分改善； 通過現代醫院管理機制有效提升

醫院運營效率和服務品質；不斷提高醫技護理人

員薪酬，充分體現其社會價值。 

通過綜合醫院管理、資訊化建設和諸多增值服務

輸出實現投資收益。 

政府層面 患者層面 

醫院層面 投資方層面 



目 錄  
Contents 

市場概覽及驅動因素 04 



中國醫療健康市場高速增長 



“健康中國2020”的主要目標和措施 

中國醫改政策概覽及對市場的影響 

健康指標： 
• 人均壽命將達77歲 
• 5歲以下兒童死亡率低於1.3% 
• 孕產婦死亡率低於0.02% 

財政投資： 
• 衛生費用占總GDP的比重達到6.5-7% 

質量和藥品創新： 
• 改善醫療服務的標準和覆蓋 

公共衛生
服務體系 

公共醫保
體系 

基本衛生
保健制度 

藥品供應
保障體系 

公共醫院
體系 

全面的醫療改革以提升醫療支出占總GDP比重為目標，為國內醫藥市場創造了強大發展機遇 



中國醫藥市場概覽 

963 1,207 1,519 1,830 2,168 

2009 2010 2011 2012 2013

2,562 3,026 3,575 4,224 4,990 

2014E 2015E 2016E 2017E 2018E



中國醫院行業概覽 

市場驅動因素 

• 城市化和國民對健康意識的不斷

提高是行業增長的主要因素 

• 中國二三級醫院的病床使用率過

高，反映高質量醫療設施的不足 

• 大部分醫療資源集中於高級城

市，醫療資源配置不均 

有利政策推動 
• 國務院2010年58號文《關於進一

步鼓勵和引導社會資本舉辦醫療
機構的意見》 

• 國務院2013年40號文《關於促進
健康服務業發展的若干意見》，
鼓勵社會資本參與公立醫院改革 



問答環節 


