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 元征传统主营产品为故障诊断仪、四轮定位仪、举升机等，其中汽车诊断仪在中国市场占有率
达70%，全球市场占有率50%，是汽车诊断设备的龙头企业。

 技术领先者，更理解OBD。元征专注车载诊断21年，在OBD领域有更多的经验技术积累。产
品可读取数据类型多，具有高技术壁垒。可读OBD标准数据、覆盖95%私有诊断数据、覆盖
70%私有CAN数据。可以适配200多个品牌，包括3000多种车型和100万以上的系统类型。

 互联网思维，维修厂、技师、车主三个层面建立后市场生态。第一个设备X-431，维修厂，诊
断数据实时上传；第二个设备Golo技师盒子，修理工，免费赠送；第三个设备Golo6，车主
，车主读取数据、远程诊断，消除维修信息不对称。

 GOLO6拓展服务功能，增加车主粘性。2015年3月27，元征发布Golo6，除了基础诊断服务
，内容将更加多元化：1）主打“智能语音”功能，增加人机交互方式，语音控制电台，“在
路上听你所想”； 2）建立车友群，社交化切入增加粘性，分享路况信息，交流车辆情况，形
成互联网社区效应；3）红包机制鼓励车主安全驾驶，对每天完成安全驾驶里程的用户，给予
红包现金奖励； 4）电台产品，承接保险公司、整车厂、修理厂等用户广告为公司创造收入。

 依托维修厂、技师、车主三方大数据，具多元变现途径。维修厂端，去年已更新设备7万套，
更新还在继续；维修技师，14年已免费赠送技师盒子11万套，公司目标将技师盒子普及到全
国70万技师，目前在线活跃技师超过10万。公司云平台日收到诊断报告5万条，预计年底将超
过10万，车辆诊断数据对于后市场尤其是二手车交易具有重要参考价值。车主端，Golo6预计
2015年发售100万套。由此带来的广告、UBI保险、后市场服务等价值不容低估。

元征科技——“互联网+”构建后市场生态
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 元征的传统主营产品为故障诊断仪、四轮定位仪、举升机等，其中汽车诊断仪在中国市场占
有率达70%，全球市场占有率50%，是汽车诊断设备的龙头企业。

 公司具有完善的销售渠道，8个分公司和65个办事处遍布全国各地，海外6家办事处和100多
家经销商。

 公司主营收入稳定增长，2014年公司因加大车联网领域的研发投入和相关销售成本较高，导
致利润出现亏损。

元征科技是汽车诊断龙头公司
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元征科技—技术领先者，更理解OBD

 元征专注车载诊断20年，在OBD领域有更多的经验技术积
累。OBD的主要作用就是去了解车辆内部的协议读取数据
，所以最直观有效的了解OBD产品的两个核心方向是，可
读取数据类型和适配车型。元征用两年时间研发出Golo芯
片，将工业电脑压缩到2块芯片当中。

 元征的OBD产品可以读取数据类型最多，具有较高的技术
壁垒。OBD标准数据、覆盖95%私有诊断数据、覆盖70%
私有CAN数据。

 元征OBD产品已经可以适配200多个品牌，包括3000多种
车型和100万以上的系统类型。
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互联网思维 三个层面建立后市场生态

2012年开始，元征向互联网公司转型。车联网平台以维修保养为方向，三个设备、三个参
与者，渗透维修保养生态产业链。

 第一个设备X-431，维修厂。目前基本每个4S店都有，这个设备可以用来检测所有车的
故障，但是维修厂不会给其他人看所有数据。

 第二个设备GOLO技师盒子，修理工。拥有X431所具有的一切功能甚至更强大，帮助技
师摆脱维修厂的地理限制和上下班的时间限制。

 第三个设备GOLO，车主。车主读取车辆的数据，平台具有远程诊断的功能，公司的技
师帮你远程诊断解决。以后的技师是通过提供解决方案来赚钱，而不是通过偷换零件赚
钱，形成一个良好的维修保养平台。
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自我革命，进军车联网

 建立车云平台。致力于解决车主、维修店和技师三者在维修中各自痛点，打通维修产业链。
 元征以免费送技师盒子为变革点，面临传统业务受影响，进行自我革命布局车联网。
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OBD可获取车联网的基石——大数据

 元征依靠其在OBD领域的长期渗透，现在拥有强大数据资源，为公司进军车联网奠定基础。
 维修厂端，公司14年通过更换、出售方式更新诊断设备7万多套，实时将诊断报告上传；
 维修技师，免费赠送技师盒子，截止2014年底赠送超过11万套，目前活跃技师超过10万；
 维修厂、技师端目前日上传诊断报告超过5万份，预计2015年底将超过10万份；

7



GOLO6拓展服务功能 增加车主粘性

 2015年3月27，元征发布GOLO6，拓展了OBD产品的应用范围，增加用户粘性。除了基础的诊
断服务，内容将更加多元化。
1）主打“智能语音”功能，增加人机交互方式，语音控制电台，“在路上听你所想”；
2）建立车友群，社交化切入增加粘性，分享路况信息，交流车辆情况，形成互联网社区效应；
3）红包机制鼓励车主安全驾驶，对每天完成安全驾驶里程的用户，给予红包现金奖励；
4）电台产品，承接保险公司、整车厂、修理厂等用户广告为公司创造收入。
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车主、维修技师、修理厂互动场景
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用“数据”实现多方合作共赢

 元征采取开放数据的态度，与多方合作，以便于公司更好更深刻的进入车联网。
 Golo作为平台型产品，依托于强大的车数据，具有极强的业务拓展能力，可以与维修企业、

保险公司、二手车交易商等合作。

2014年12月2日，获选

为中国移动政企客户分

公司车上诊断系统

“OBD”合作伙伴采购

项目之第一中标候选人

2015年1月29日，元征

科技和平安产险及平安

直通成为首批战略合作

伙伴

2015年4月2日，

与中国创新支

付合作，将支

付系统引入车

联网
2015年4月9

日，与神州租

车合作提供合

适商业车队的

专用golo设备

及相关之支

援。

2015年5月25

日与IFC合作签

约仪式在深
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风险提示

新产品推广不及预期；
车联网发展进度不及预期。

备注：
 本文信息来源于公开资料和方正证券研究所
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分析师声明
作者具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格，保证报告所采用的数据和信息

均来自公开合规渠道，分析逻辑基于作者的职业理解，本报告清晰准确地反映了作者
的研究观点，力求独立、客观和公正，结论不受任何第三方的授意或影响。研究报告
对所涉及的证券或发行人的评价是分析师本人通过财务分析预测、数量化方法、或行
业比较分析所得出的结论，但使用以上信息和分析方法存在局限性。特此声明。

免责声明
方正证券股份有限公司（以下简称“本公司”）具备证券投资咨询业务资格。本报告仅

供本公司客户使用。本报告仅在相关法律许可的情况下发放，并仅为提供信息而发放
，概不构成任何广告。

本报告的信息来源于已公开的资料，本公司对该等信息的准确性、完整性或可靠性不作
任何保证。本报告所载的资料、意见及推测仅反映本公司于发布本报告当日的判断。
在不同时期，本公司可发出与本报告所载资料、意见及推测不一致的报告。本公司不
保证本报告所含信息保持在最新状态。同时，本公司对本报告所含信息可在不发出通
知的情形下做出修改，投资者应当自行关注相应的更新或修改。

在任何情况下，本报告中的信息或所表述的意见均不构成对任何人的投资建议。在任何
情况下，本公司、本公司员工或者关联机构不承诺投资者一定获利，不与投资者分享
投资收益，也不对任何人因使用本报告中的任何内容所引致的任何损失负任何责任。
投资者务必注意，其据此做出的任何投资决策与本公司、本公司员工或者关联机构无
关。
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本公司利用信息隔离制度控制内部一个或多个领域、部门或关联机构之间的信息流动。
因此，投资者应注意，在法律许可的情况下，本公司及其所属关联机构可能会持有报
告中提到的公司所发行的证券或期权并进行证券或期权交易，也可能为这些公司提供
或者争取提供投资银行、财务顾问或者金融产品等相关服务。在法律许可的情况下，
本公司的董事、高级职员或员工可能担任本报告所提到的公司的董事。

市场有风险，投资需谨慎。投资者不应将本报告为作出投资决策的惟一参考因素，亦不
应认为本报告可以取代自己的判断。

本报告版权仅为本公司所有，未经书面许可，任何机构和个人不得以任何形式翻版、复
制、发表或引用。如征得本公司同意进行引用、刊发的，需在允许的范围内使用，并
注明出处为“方正证券研究所”，且不得对本报告进行任何有悖原意的引用、删节和
修改。

公司投资评级的说明：
强烈推荐：分析师预测未来半年公司股价有20%以上的涨幅；
推荐：分析师预测未来半年公司股价有10%以上的涨幅；
中性：分析师预测未来半年公司股价在-10%和10%之间波动；
减持：分析师预测未来半年公司股价有10%以上的跌幅。
行业投资评级的说明：
推荐：分析师预测未来半年行业表现强于沪深300指数；
中性：分析师预测未来半年行业表现与沪深300指数持平；
减持：分析师预测未来半年行业表现弱于沪深300指数。
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