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市场数据 

报告日期 2015-1-15 

收盘价（港元）      12.72 

总股本（亿股） 3.02 

流通股本（亿股） 1.37 

总市值（亿港元） 38.57 

流通市值（亿港元） 17.48 

净资产（亿港元） 0.74 

总资产（亿港元） 1.58 

每股净资产(港元) 2.85 

数据来源：彭博 
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事件： 

继 2014 年 2 月底元征科技发布首款车联网产品 golo 以来，其一直对产品功能

进行完善，以契合用户需求，并不断落实各大推广渠道。为了解公司车联网的

最新进展，我们昨一直保持对 golo的持续跟踪，日前往公司与管理层进行了深

入交流，具体情况如下： 

调研摘要： 

 golo 技师盒子让汽车维修进入移动互联时代，golo6 将实现语音控制：golo

技师盒子是一款超级智慧便携维修工具，技师可随身携带，随时为车主提

供汽车检测和诊断。golo技师版自去年 8月推出以来，目前全国已经有超

过 10%的技师在使用。1月 19日将对深圳所有汽车维修技师免费派发(golo

技师盒子)，并启动春运“安全回家”全城免费车辆检测公益活动。 

 14年末公司成功中标中移动 OBD终端首批合作伙伴采购项目，同时与美国

MATCO 达成供货协议：公司成为中移动政企客户分公司车上诊断系统“OBD”

合作伙伴采购项目第一中标候选人，为其提供车上诊断产品；同时，公司

与美国汽车工具第二大销售商 MATCO达成协议，未来一年内向对方供应 1.6

万台汽车专用诊断设备，其中12月份出货5000台维修技师专用设备MAXME。 

 2015 年将大力扩大 golo 用户基数，推出新产品提升用户使用频次及粘性：

2014 年公司投入超过 1 亿元推广，未来 15 年预计将投入 2-3 倍资金；推

广渠道重点仍在维修店、技师、车主、保险公司（目前较难落地）、电信运

营商领域（今年跟中移动的合作进展或超预期），同时公司也在跟租车公司

及互联网巨头接触洽谈合作事宜；公司接下来在 3 月份会推出 golo5，中

期将推出全新升级 golo6,核心的变化是通过语音控制，增加了更高频使用

的车生活内容及功能，让车主能离开手机方便操作，而将诊断、维修等功

能稍微放到中后台；今年 golo用户数目标在 100 万以上，公司内部考核机

制已转变为以活跃用户数为导向，暂时不考虑盈利，亦会考虑引进风投。 

 我们的观点：汽车后市场及车联网未来潜在规模是万亿级的市场，目前元

征科技以 golo产品很好切入了车联网领域，但未来活跃用户数的突破是能

否成功最为核心的指标，而其实现则须不断完善用户体验，以互联网模式

进行大力推广、运营，甚至借助 BAT巨头的流量、风投资本等。 

 

元征科技（2488.HK） 

golo 新产品即将发布，加强用户使用频率及粘性 
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主要 Q&A： 

 

Q1:元征科技目前与各大电信运营商的合作情况是怎么样的？电信运营商从公司

采购产品后是通过套餐的方式销售还是通过其他的方式？ 

1） 公司之前一直与联通保持合作，golo3/4都是与联通的 3G流量套餐的超低价

为基础的，目前公司已跟各大电信运营商建立起联系，比如移动、联通、电信。 

2） 在 12 月 16 日，公司获选为中国移动政企客户分公司车上诊断系统合作伙伴

采购项目第一中标人，公司将会为中国移动提供车上诊断产品。 

3） 如果电信运营商积极发展车联网业务，将会购买公司的产品，这些产品的毛

利率大概在 30%左右； 

4） 公司目前以追求客户活跃为核心，不追求利润 。公司内部的考核也不会追求

利润； 

 

Q2：公司与移动和联通同时合作扩展渠道，是否会存在相关冲突？ 

公司与这些电信企业的合作是不会产生冲突，因为移动、联通和电信这些运营商

3G、4G的网络制式是不相同的，并且由于他们的网络制式不同，使用不同的运营

商的网络将需要更换不同的硬件，未来 golo6 使用的都是 4G 网络。目前 golo6

的价格等还没有敲定，但是基本会在一个非常吸引力的 4G套餐基础上。 

 

Q3：公司是否会通过电商、网络来推广自己的产品？ 

目前公司在这块业务方面进展缓慢，主要是由于成本和资源的问题，特别是资源

短缺，公司在大数据这方面处于筹备阶段，在建立起大数据后会推动相关业务 

 

Q4：基于 golo平台而言，目前公司除了在电信领域进展比较快外，公司与保险、

汽车公司和二手车互联网销售公司进展如何？ 

公司在这些领域还没有实质性进展，但汽车公司和保险企业都对这块业务表现出

兴趣，公司正在和这些企业商谈中。但是实际落地效果目前保险公司不是很明晰。 

 

Q5：golo是如何进行远程诊断的？ 

远程诊断程序安装在 logo产品中，远程诊断发现如果是软件出了问题，是可以远

程解决维修的，但如果是硬件出现问题，golo能够检测出来但不知道是损坏的具

体原因，目前相关技师有 10 万人左右，对这个行业发展有巨大推动作用。 
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Q6：golo5和 golo6 出来后，是否和公司之前推出的 golo 产品相兼容？ 

1） golo6 这个产品安装在车上，它的很多服务都是通过语音进行操作，不需要

使用手机，比如看新闻头条、听歌等。 

2） golo与车上很多软硬件有关联，如果 golo4换成 golo5 或 golo6后，汽车是

要更换相关软硬件的。 

 

Q7：公司计划于何时推出 golo5 和 golo6？golo5和 golo6 之间的差别是什么？ 

1） 公司打算 2015年 1 月份推出 golo5，但由于其他原因现在会推迟，golo6计

划在今年的 3、4月份推出。 

2） golo5和 golo6的差异主要在语音功能，golo5主要是对以前产品的一些修补

和升级，但 golo6添加了语音功能，而且语音效果很好，使用起来更方便。 

3） golo5和 golo6在价格方面会有差别，但差别不大。 

 

Q8：2015年公司主营业务发展情况如何？ 

1） 诊断业务市场规模有限,发展前景比较小。 

2） 公司主营业务发展比较快，数量增长也较多，但效果不是很理想，而且这些

业务的设备已经开始老化，公司正打算逐步放弃这块业务，积极转型进入车联网。 

 

Q9:公司 2015 年在车联网广告，营销，资本支出的计划是是什么？ 

今年会有持续的大力营销推广活动，比如： 

1 月 19 日公司将对深圳所有汽车维修技师免费派发智慧汽车检测设备(golo 技师

盒子)，並启动春运“安全回家”全城免费车辆检测公益活动。 

 

1） 公司2014年在这些方面已经投资1个亿，公司打算进一步扩大用户数量，2015

年的目标用户是达到 100万，（内部希望达到更高）。 

2） 目前公司账面上现金充足，大概有 2-3 个亿，公司打算引进至少一家战略投

资者，已经在和相关的企业谈判中。 

 

Q10：公司目前的研发人数大概是多少？ 

传统设备大约 380 人；研发人员的话，目前公司在南山区有 150 多人，主要是从

事品牌，加上元征科技园，研发团队大概 580 人左右。网络运营方面大概 80-90

人，有 60多人的 call center。美国单一 golo产品也启动，未来也会建 call center。 
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本研究报告乃由兴证（香港）证券经纪有限公司（持有香港证券及期货事务监察委员会（「香港证监会」）
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本报告仅提供予收件人，其所载的信息、材料或分析工具仅提供予收件人作参考及提供资讯用途，当中
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